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EDITORIAL

Las marcas tienen
mucho que decir

para lograr que los
establecimientos
ofrezcan las soluciones
mas adaptadas a las
necesidades de los

Ubjetivo: seguir avanzando
en la mejora de [as tiendas

El usuario final elige, para sus compras, el canal que mejor se adapta
a sus necesidades en un momento determinado y concreto. Y esto
se resume en la siguiente idea: los comercios deben estar donde
esté el cliente. De ahi la importancia de cuidar todos los canales
de compra. Pero, de todas esas opciones gue se le presentan a
los consumidores, la tienda fisica continua siendo la predominan-
te. También en ferreteria. Como ocurre con cualquier otra actividad,
el punto de venta requiere de una atencion y
cuidados imprescindibles para seguir conec-
tando con los clientes. No solo se trata de
mejorar los aspectos mas fisicos: iluminacion,
disposicion de los articulos, limpieza, orden...
Esto se da por supuesto. Para conectar con el
publico se precisa también de una esmerada
atencidn, por parte del equipo de tienda, y de
formacion, tanto en producto como en técni-
cas de venta y atencion al cliente.

Las marcas tienen mucho que decir para
lograr gue las tiendas ofrezcan a los usuarios
las soluciones mas adaptadas a sus necesi-
dades. Por eso nacio este Especial Punto de
Venta, hace ya doce anos. Porque en C de
Comunicacion sabemos lo importante que
es para los establecimientos y su personal disponer de las mejo-
res técnicas para incrementar las ventas, asi como para afrontar
los retos que planean en el horizonte del sector y del comercio, en
general.

usuarios

Y siempre con ese objetivo en mente publicamos cada afio este
numero especial. En esta ocasion, recogemos las soluciones de 31
proveedores, que representan a familias de producto relevantes
dentro del mundo ferretero. Sus planteamientos para los puntos de
venta se han desarrollado para ayudar a mejorar los resultados de
las tiendas. Ademas, una de las cadenas de ferreteria de mas recien-
te creacion expone su nueva estrategia, que ha ido evolucionando
también desde su nacimiento.

En definitiva, este Especial Punto de Venta vuelve a convertirse en

un imprescindible para seguir avanzando en la renovacion y moder-
nizacion de la ferreteria @
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Kutk Home, los buzones Inteligentes
del grupo BTV para una gestion sequra
(8 1a paqueteria

Los buzones inteligentes Kuik Home representan una solucion innovadora y de tecnologia
puntera para la pagueteria y, ademas, un producto atractivo para el punto de venta.

uik Home es la nueva gama de

buzones inteligentes desarrolla-

do por Kuik Smart Lockers, con el

respaldo del grupo BTV, que utili-

zan tecnologia loT para facilitar la
gestion segura y conveniente de paquetes
en comunidades de vecinos, incluso cuando
los residentes no estan en casa.

Entre las caracteristicas de los nuevos
buzones inteligentes Kuik Home, desde la
marca sefalan las mas relevantes:

b Modularidad: Los buzones inteligen-
tes Kuik Home pueden ser configurados

y personalizados segun el tamafno vy las
preferencias de la comunidad, permitien-
do una solucion flexible y escalable.

) Materiales de alta calidad: Los Kuik
Home estan construidos con materiales
resistentes y duraderos, que garantizan
una larga vida util y proteccion contra
condiciones climaticas adversas.

b Seguridad avanzada: Los Kuik Home
incorporan sistemas de seguridad de
vanguardia que garantizan la seguridad
de los paquetes y protegen la privacidad
de los residentes.
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Los usuarios reciben notificaciones
instantaneas cuando un paquete es
depositado en su buzén.
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Los Kuik Home estan disefiados para ser estéticamente
agradables e integrarse armoniosamente en una comunidad
residencial.

D Tecnologia IoT: La inclusion de tecnolo-
gia loT permite una gestion inteligente de
paguetes. Los Kuik Home pueden estar
conectados a una red, facilitando la moni-
torizacion y la administracion remota.

) Notificaciones en tiempo real: Los usua-
rios reciben notificaciones instantaneas
cuando un paguete es depositado en su
buzon, estando siempre al tanto de sus
entregas.

b Portal web: Los usuarios pueden gestio-
nar sus paguetes a través de un portal
web intuitivo con la comodidad de poder
hacerlo online, desde un smartphone u
ordenador.

) Diseflio estético: Los Kuik Home estan
diseflados para ser estéticamente agra-
dables e integrarse armoniosamente en
una comunidad residencial, con diversas
opciones de personalizacion.

Los buzones inteligentes Kuik Home son
faciles de instalary configurar.

de mensajeria y logistica.

b Capacidad de almacenamiento varia-
ble: Los Kuik Home ofrecen un abanico
de mddulos que varian en tamano para
adaptarse a las necesidades especificas
de cada comunidad y residente.

) Facilidad de instalacién: Los buzones
inteligentes Kuik Home son faciles de
instalar y configurar, lo que minimiza el
tiempo vy los costos de su implementa-
cion.

b Compatibilidad con servicios de mensa-
jeria: Disefados para ser compatibles
con diferentes servicios de mensajeria vy
logistica, Kuik home facilita la entrega de
paguetes de diversas fuentes.

) Gestidn centralizada: Los administradores
pueden gestionar de manera centraliza-
da los buzones. EI 95 % de las incidencias
pueden solucionarse de manera remota a
través del portal de gestion.
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Los buzones inteligentes garantizan la
seguridad de los paquetes y protegen la
privacidad de los residentes.

B

Los Kuik Home estan disefiados para ser compatibles con diferentes servicios
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Los buzones
inteligentes aportan
una solucién
innovadora que
satisface las demandas
de comunidades
residenciales enla era
de las compras online.

b Sostenibles:
una logistica mas eficiente y sosteni-
ble al reducir la necesidad de emisiones
y desplazamientos innecesarios para la
entrega o recogida de paqguetes.

Kuik Home contribuye a

Solucién innovadora para el punto

de venta

Los Kuik Home aportan al punto de venta
una solucién innovadora que satisface las
demandas de comunidades residenciales
en la era de las compras online.

Productos de alta calidad, respaldados por
Grupo BTV y Kuik Smart Lockers, que incor-
poran tecnologia puntera y un portal web
intuitivo para una gestion eficiente y segu-
ra de paquetes. Ademas, mejora la imagen
del punto de venta con un disefio moderno
y elegante que se integra perfectamente en
entornos residenciales.

Desde la marca han realizado diversas
campafas publicitarias, tanto en medios

CLAVES

de los buzones inteligentes Kuik Home

» Versatilidad universal: Kuik Home acepta
paguetes de cualquier compania de trans-
porte.

D Gestion eficiente: Resuelve el 95 % de las
incidencias de manera remota.

b Adaptabilidad: Personaliza Kuik Home segun
las necesidades especificas de tu comunidad.

b Sostenibilidad: Los Kuik Home contribuyen
a la reduccién de emisiones vy viajes innece-
sarios.

b Seguridad: Recibe tus envios con total tran-
quilidad sin estar pendiente del repartidor.

4. Vinilos personalizados:

tradicionales como en redes sociales, para
dar a conocer estos buzones inteligentes vy
sus ventajas.

Ademas de esto, para incentivar la adqui-
sicion de Kuik Home, ofrecen ofertas de
lanzamiento y descuentos, lo que brinda
a las ferreterias y especialistas buzoneros
una oportunidad especial para adquirir el
producto a un precio mas atractivo. No solo
eso, ya que han establecido colaboracio-
nes estratégicas con cooperativas y exper-
tos en buzones para promover y distribuir
estas soluciones inteligentes de Kuik Home
aprovechando sus redes y experiencia en el
mercado.

Material disponible para la venta

del producto

1. Columna de exhibicién especial: para
colocar en el punto de venta de los
clientes. Incluye un maodulo Kuik Home
de cada tipo disponible, permitiendo a
los especialistas y ferreteros mostrar el
producto y demostrar su funcionalidad
directamente en su tienda.

2. Folletos y flyers: para que los especia-
listas y ferreteros pueden utilizar para
difundir informacion sobre los buzones
inteligentes Kuik Home y consultar deta-
lles sobre el producto.

3. Carteles promocionales: para tiendas
que destacan los Kuik Home. Estos carte-
les atraen la atencion de los comprado-
res y resaltan la presencia del producto
en el punto de venta.

las columnas
de exhibicion cuentan con vinilos que
contienen informacion visual sobre el
producto y su uso, ayudando a transmi-
tir informacion de manera efectiva.

5. Materiales educativos: tanto para el
personal de ventas como para los repar-
tidores y usuarios que van a utilizar
los buzones inteligentes. Manuales de
uso y documentos de referencia rapi-
da con informacién clave sobre Kuik
Home, garantizando una experiencia sin
complicaciones @
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Fabricacion propia y sostenibilidad
l0s pilares de Catral Group

ara Catral Group (Nortene vy

Catral Garden), la sostenibili-

dad es parte integral de su filo-

soffa empresarial. Su lema, ‘For

a Sustainable Garden’, refleja el
compromiso de la compafia de mejorar y
reducir su impacto en el planeta.

Este compromiso estd estrechamente
vinculado a los principios de transformacion
y produccion interna: ser propietarios de
todo el proceso de fabricacion, les permite

lanzar productos innovadores en un merca-
do en el que la innovacion ya no se consi-
dera completa si no es al mismo tiempo,
sostenible.

Coconatur (Catral Garden)

Primer seto de fibra de coco natural, fabri-
cado en el centro de produccion de Catral
Garden. Hecho con fibras de coco extraidas
de la corteza y tejidas entre si con alam-
bre metalico. El resultado es una solucion
de ocultacion de alta densidad que propor-

FERRETERIA Y BRICOLAJE 1 10



El Mimbre LOP aporta una combinacion de estética, resistencia, versatilidad, durabilidad y sostenibilidad.

ciona un elevado nivel de privacidad. A su
vez, la fibra le otorga gran resistencia sin
renunciar a la ligereza, convirtiéndose en
un material perfecto para ser utilizado en
zonas de climas humedos, ventosos o de
mucho sol. Le cuesta mucho retener el
agua, se seca con facilidad y es un gran
aislante térmico. Ademas, al estar libre de
quimicos y 100 % natural, es totalmente
reciclable y biodegradable.

¢Qué aporta al punto de venta? Se trata
de un producto completamente nuevo en
el mercado, con unas prestaciones excep-
cionales. Se adapta a todo tipo de clima-
tologias y garantiza una larga durabilidad.
Ademas, la fibra de coco es un material
completamente sostenible, con un alto
poder decorativo.

Material para el Punto de Venta: Exposito-
res, carteleria.

CLAVES

de Coconatur (Catral Garden)

D Unico en el mercado.

b Alta privacidad.

b Resistencia.

b Adaptabilidad al clima.
b Sostenibilidad.

Mimbre LOP (Catral Garden)

Producto exclusivo e insignia de la casa Catral
Garden, el LOP es un material semisintético
compuesto por materiales organicos y poli-
meros. Esta mezcla permite crear cerramien-
tos con una textura muy similar a la madera
y un alto nivel de ocultacion y resistencia.
Ademas, se destaca por su rigidez, ya que
puede resistir rafagas de viento sin compro-
meter su integridad. Por otra parte, cuenta
con proteccion Anti-UV, v resiste a la hume-
dad. Sus componentes incluyen una combi-
nacion de materiales organicos y polimeros,
donde los componentes naturales certifica-
dos constituyen la parte organica confirién-
dole un aspecto muy natural y los polimeros
facilitan su procesamiento industrial.

¢Qué aporta al punto de venta? En conjun-
to, el Mimbre LOP aporta una combinacion
de estética, resistencia, versatilidad, dura-
bilidad y sostenibilidad, lo que lo convierte

CLAVES
de Mimbre LOP (Catral Garden)

b Exclusividad.

b Apariencia natural.

b Resistencia al viento.
b Proteccion anti-UV.
b Sostenibilidad.

FERRETERIA Y BRICOLAJE 1 11



CATRAL GROUP

Las celosias
fabricadas por
Nortene son
el resultado
de un proceso
de fabricacion
internoy
cuentan

con disefios
patentados.
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en un producto atractivo para el punto de
venta y atraer a una amplia gama de clien-
tes que buscan cerramientos sintéticos de
alta calidad.

Material para el Punto de Venta: exposito-
res y carteleria.

Paneles y celosias decorativas (Nortene)
Tanto si se utilizan para garantizar la priva-
cidad, tamizar la luz solar, embellecer una
pared o dividir espacios, las celosias fabri-
cadas por Nortene son el resultado de un
proceso de fabricacion interno y cuentan
con disefos patentados. Estas celosias se
producen integramente en polipropileno,
lo que las hace completamente reciclables
al final de su ciclo de vida, al tiempo que
conservan la resistencia y durabilidad del
material sintético. Ademas, incorporan un
tratamiento anti-UV para resistir las incle-
mencias del tiempo, poseen una larga vida
Util y requieren un mantenimiento minimo.

CLAVES

de panelesy celosias decorativas
(Nortene)

b Versatilidad.

b Disefios patentados.

b Sostenibilidad.

b Resistencia.

b Gama completa: paneles y accesorios.

Disponibles en blanco, VERDE, antracita u
oxido, pueden ser cortadas con una cala-
dora para adaptarlas al espacio que se
necesite. Como toda la gama de paneles y
celosias fijas de la marca, cuenta con acce-
sorios de fijacion que permiten ser instala-
dos en vertical u horizontal y sobre suelos
de tierra, baldosa o, directamente, sobre la
pared.

Que aporta al punto de venta: es una
gama de producto atemporal, siempre es
tendencia. Ademas, proporciona una solu-
cion versatil y sostenible para todo tipo de
aplicaciones y necesidades de decoracion
exterior, interior y paisajismo.

Material disponible para el punto de
venta: dada la complejidad de esta fami-
lia de productos y con el objetivo de ofre-
cer apoyo vy solventar cualquier duda, la
marca pone al servicio del punto de venta
multitud de materiales de apoyo: folletos
de instrucciones, infograficos pedagdgi-
cos que pueden ser impresos e instalados
en tiendas y el configurador de paneles
online: en 4 sencillos clics, la herramien-
ta ofrece la lista de necesidades comple-
ta para todas las opciones de instalacion
posibles.

Acciones de promocién: muy presentes en
redes sociales, tanto en colaboracion con
influencers como en clientes que compar-
ten sus instalaciones. También aparecen en
revistas conocidas del sector de la decora-
cion, como El Mueble, Cosas de Casa o Elle
Decor @

FERRETERIA Y BRICOLAJE 1 12



NORTENE’
Nutglive compramige con (a yoxt

En Nortene la sostenibilidad es clave en nuestro desarrollo. Por eso, trabajamos de
forma respetuosa con el medioambiente y optimizamos todos los recursos de
nuestra cadena de valor bajo un enfoque de economia circular.
GOIDIK Te presentamos nuestros principales pilares de accion:

2022

u - H
ecovadis
B ﬁuslainability / - A
MEDALLA DE ORO ECOVADIS e ECO-DISENO &
En el top 5 de las Empresas (-] ;
espafiolas mds sostenibles. * Optimizamos y seleccionamos los materiales \
’ mas adecuados para cada solucion, segun su

uso y funcién,considerando también la mejor
opcion de embalaje para su transporte hasta el

cliente final.

e EXPERIENCIA DEL USUARIO L &
Como marca, compartimos nuestros conocimientos, W'ﬁ%
herramientas y soluciones con clientes y consumidores
con el objetivo de ayudar a incorporar y potenciar ° MATERIALES DURADEROS

habitos y practicas sostenibles en su dia a dia. ! ; ]
Seleccionamos los materiales mas adecuados en base al uso 'y

Wﬂv necesidades de nuestros clientes. Confiamos en el plastico
como uno de los materiales mas apropiados no solo por su
durabilidad, resistencia y flexibilidad, siné también por ser
100% reciclable y facil de reprocesar.

< ° TRANSPARENCIA'Y TRAZABILIDAD

Velamos por un abastecimiento sostenible, asi
como el cumplimento de los maéas altos
estandares de la cadena .de valor. También

garantizamos el origen responsable de nuestra
P‘/‘WU W madera segun la Certificacion FSC®.

Analizamos constantemente los
packagings de nuestros productos
para optimizarlos y cuestionarnos

e PRODUCTOS REUTILIZABLES sobre su valor afadido. Evitamos el

packaging si no es necesario. Y si

Nuestras soluciones Nortene estan concebidas es imprescindible, trabajamos para
de forma sostenible: diseflamos productos para que sea reutilizable o reciclable.

ser reciclados o reutilizados
en multiples temporadas,
siguiendo los principios

de economia circular.

Rendilzan

e SOLUCIONES ECO-RESPONSABLES

Trabajamos sobre un portafolio de productos
s . eco-responsables. No solo son funcionales, sino que

_ -rfj&'& tienen propiedades biodegradables y compostables.
A A
e

R(%awm

www.nortene.es

OO0

*Medalla de oro otorgada a Intermas Nets S.A
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La historia de Cegasa se empezo a escribir hace mas de 80 afos en Ofate. A lo
largo de todo este tiempo, la empresa ha ido adquiriendo un reconocido prestigio
basado en tres pilares fundamentales: calidad, innovacion y cercania al cliente.

egasa ha sido pionera en la
formulacion Y fabricacion
de pilas, y ha ido adoptando
permanentemente nuevas ideas
y soluciones tecnoldgicas con
un objetivo claro: ofrecer siempre el maxi-
mo rendimiento en cada una de sus pilas.

La creciente preocupacion por el medioam-
biente ha impulsado nuevas vias de investi-
gacion y desarrollo en los que Cegasa lleva
afos participando activamente. Todos los
productos de Cegasa estan libres de meta-
les contaminantes. Y la recogida selectiva

y el reciclado de las pilas constituyen una
prioridad del grupo.

Uno de los principales valores de Cegasa
es garantizar la calidad de todo su portfo-
lio. Para ello, desarrollan constantemente
productos eficientes y sostenibles.

De hecho, todas las Pilas de Cegasa se some-
ten a estrictos controles de calidad con un
proceso que se inicia en la adguisicion de las
materias primas vy se extiende durante todas
las fases del proceso productivo. Y, una vez

FERRETERIA Y BRICOLAJE 1 14
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que el producto esta terminado, se verifica el
optimo rendimiento de cada pila.

Para efectuar tal verificacion, Cegasa hace
un doble test de calidad. El primero se hace
en la fabrica y el segundo en el laboratorio
que tiene en sus instalaciones. En ambos se
realizan descargas de cada lote fabricado,
de acuerdo con la legislacion vigente.

Gama de productos

La categoria de pilas de Cegasa dispone
de una amplia variedad de productos en
funcion de las necesidades y el rendimiento
requerido por cada usuario.

Lithium. Cegasa Lithium en una fami-
lia de pilas que ofrecen una mayor dura-
cion que las pilas convencionales y son
adecuadas para productos de alta tecno-
logia. Funcionan en temperaturas que van
desde los -402 a 602. Son respetuosas con
el medioambiente.

Ultra Alkaline. Cegasa Ultra Alkaline es una
generacion de pilas alcalinas desarrolladas
como respuesta a las elevadas necesidades
de energia que plantea el uso de aparatos
de Ultima generacion. Tienen mas Rendi-

miento, mas Capacidad y mas Potencia
en todo tipo de usos, y especialmente en
aqguellos en los que se necesita una elevada
intensidad de corriente.

Super Alkaline. Las Pilas Cegasa Super Alka-
line estan fabricadas con la mas alta tecno-
logia disponible en el mercado, y destacan
por su fiabilidad y elevado rendimiento. Se
fabrican en una amplia gama de modelos,
capaces de equipar todo tipo de aparatos y
conseguir las maximas prestaciones.

Power Plus. Power Plus 2 es la gama de
pilas salinas desarrolladas para aparatos
gue requieren un bajo consumo de ener-
gia como relojes, despertadores, etc. Power
Plus 2 dispone de una amplia gama que se
adapta a cualquier aparato de bajo consu-
MO que necesite energia constante.

Pilas de Litio y Botén. La gama de Pilas
de Litio y Boton se adapta a esos peque-
Aos aparatos que hacen la vida diaria mas
comoda: mandos a distancia, pequefos
juguetes, termometros digitales, y estan
presentadas en doble blister para evitar
su apertura por los nifos, de acuerdo a la
normativa vigente en materia de seguridad.

FERRETERIA Y BRICOLAJE 1 15
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Las referencias 2016,2025 y 2032 incorporan
en el blister el logo high power, que indica un
mayor rendimiento en todas las aplicaciones
en las que se usan, derivadas de una impor-
tante mejora en su proceso de fabricacion.

Recargables. La familia de Cargadores vy
Recargables de Cegasa ofrece las maxi-
mas prestaciones del mercado con total
respeto al medio ambiente. Esta gama
de acumuladores que permite mas de mil
cargas, estd especialmente recomenda-

CLAVES

%,% del producto

D Todas las Pilas de Cegasa se someten a
estrictos controles de calidad.

) Todos los productos de Cegasa estan libres
de metales contaminantes.

b Cegasa ofrece siempre el maximo rendi-
miento en cada una de sus pilas.

da para cualquier dispositivo que requiera
elevada intensidad de corriente.

Cegasa Always Charged. Esta tecnologia
permite mantener los acumuladores siem-
pre disp., ya que mantienen hasta el 85 % de
la energia un afo después de ser cargados.
Estos acumuladores se pueden recargar en
todos los cargadores de la gama Cegasa.

Pilas solidarias

Cegasa, bajo el lema ‘Unete a la energia
solidaria’, colabora con la Asociacion Espa-
Aola Contra el Cancer (AECC), para ayudar
en la investigacion del cancer de mama.
Esta accion se realiza a través de los dos
modelos de pilas Super Alkaline mas vendi-
dos y un expositor, faciimente identifica-
bles con el lazo de color rosa, simbolo de la
lucha contra el cancer de mama.

Formatos promocionales

Cegasa dispone de una amplia oferta de pilas
en formatos promocionales, presentados
en atractivos expositores vy tiras de produc-
to, con una imagen renovada, moderna vy
elegante. Todos estos formatos permiten una
mejor exposicion y rotacion del producto vy
convierten a Cegasa en la Pila del Ahorro @
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CEVIK, especialista en aire comprimido,
lanza sus gamas XTREME y HEAVY PRO

En CEVIK siguen trabajando en nuevos modelos de compresores de aire mas silenciosos
y libres de aceites para ofrecer el mismo rendimiento pero con un reducido impacto

acustico y medioambiental.

esde hace mas de dos déca-

das CEVIK lleva investigando

el mercado de los compreso-

res de aire, para poder resolver

las necesidades y problemas
de este.

¢Qué necesidades tiene el cliente?
dA gué problemas se enfrenta?

cComo podemos satisfacer dichas nece-
sidades?

FERRETERIA'Y BRICOLAJE 1 18



b iDe qué manera podemos resolver estos
problemas?

El resultado de estos estudios determina
el lanzamiento de 2 gamas de productos
nuevas:

GAMA XTREME

Compresores silenciosos XTREME con
un 20 % menos de ruido que un compre-
sor tradicional y con un flujo de aire mayor
o igual que estos compresores. De esta
manera se consigue poder aunar el bajo
nivel sonoro con un gran caudal de aire,
algo nuevo que no existia en el mercado.
Desde julio de 2023 CEVIK tiene disponi-
bles en el mercado 2 modelos en 24 y 50 lts.

Estos son los primeros de una gama que ira
amplidndose durante el afio 2024.

Estos compresores, libres de aceite, estan
fabricados con la Ultima tecnologia del
mercado: la tecnologia ECO-TECHNOLO-
GY, respetando el medio ambiente, con
menor contaminacion acustica, motores
mas eficientes y mas durabilidad que un
compresor tradicional.

GAMA HEAVY PRO

Los compresores PRO HEAVY DUTY
estan exentos de aceite y pueden ser utili-
zados en un amplio campo de aplicacio-
nes, donde se requiera un rendimiento
superior en un espacio reducido.

FERRETERIA Y BRICOLAJE 1 19
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€330/03PRO (*) PRO590M ESK480/10 (*) ESK480/100 (*) ESK660/100 (*)

VOLTAJE 230 230 230 230 400
BAR 10 10 10 10 10

HP - KW 3-22 4-3 375-28 4-3 4-3

L/MIN - CFM 330-11,65 590-20,8 430-15,29 430-15,29 600-23,30

1.400 1.420 1.400 1.400 1.400
80 80 72 72 76

3 20 10 100 100

2h. 4h. 6h.
CONTINUO

Los compresores PRO-HEAVY DUTY han
sido diseflados para:

D Ofrecer exclusivamente el maximo
confort con bajas vibraciones vy sofisti-
cados sistemas para no ver reducido el
aire que generan.

CLAVES

de las nuevas gamas de CEVIK

b La gama XTREME emite un 20 % menos de
ruido gue un compresor tradicional y con
un flujo de aire igual o superior.

b Desde julio de 2023 CEVIK tiene disponibles
en el mercado 2 modelos en 24 y 50 Its.

D Los compresores PRO HEAVY DUTY estdn
exentos de aceite y pueden ser utilizados
en un amplio campo de aplicaciones.

b CEVIK sigue aumentando productos en la
linea de compresores silenciosos aplicando
la tecnologia ECO-TECHNOLOGY.

b Despliegue de presentacion de producto:
carteleria especifica, acciones de marketing
en redes sociales, presencia en ferias, de-
mostraciones y cursillos en diferentes pun-
tos de venta.

D Tener un menor desgaste de sus compo-
nentes, que se reduce al minimo, gracias
a un movimiento de piston AXIAL que
elimina las fuerzas radiales.

Estos compresores de aire portatiles han
redefinido el concepto de libre mante-
nimiento acumulando hasta un total de
3000h de trabajo, gracias a la dotacion de
bombas de alto rendimiento, fabricadas
con motores eléctricos S1.

Ademas de estas novedosas gamas,
CEVIK sigue aumentando productos en la
linea de compresores SILENCIOSOS apli-
cando la tecnologia ECO-TECHNOLOGY,
consiguiendo asi compresores SUPER
SILENCIOSOS, que ayudan a mantener el
equilibrio de nuestro planeta.

Compresores con nuevos motores ECO-
FRIENDLY que ofrecen:

b Libre de aceites (sin residuos).
b Baja contaminacion acustica.
b Ahorro energético (motores eficientes).

b Mayor vida del motor (5 veces mas que
un compresor tradicional monoblock).

Fuerte despliegue de presentacién

Para poder presentar este nuevo enfo-
que e implantar todos estos novedosos
productos en los puntos de venta, CEVIK
ha desarrollado un fuerte despliegue de
presentacion con carteleria especifica,
acciones de marketing en redes socia-
les, presencia en ferias tanto locales como
nacionales, demostraciones y cursillos en
diferentes puntos de venta.. y estamos
obteniendo una gran aceptacion de estas
lineas.

Siguiendo con su filosofia “Profesiona-
les trabajando para Profesionales”, que
ha llevado a la empresa a ser uno de los
refrentes en Espafna en el mundo del
compresor, desde CEVIK estan decididos
a seguir investigando vy trabajando, para
poder ofrecer y satisfacer cualquier nueva
necesidad que el mercado nos presente @
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[hubb: una completa gama
(e productos de impieza para el hogar
Y ¢l profesiona

Chubb, marca del Grupo Unecol, continua en su trayectoria estratégica de convertirse
en el proveedor de referencia en productos y soluciones para el hogar.

esde el core de Chubb gue son
los productos de limpieza -por
todos conocidos son sus limpia-
dores en spray, limpiahogares,
desinfectantes, descalcificado-

res de electrodomésticos y friegasuelos-
la gama se completa con productos mas
técnicos y profesionales como la gama de
desatascadores. Como fabricantes, la
formulacion de esta ultima familia esta

FERRETERIA Y BRICOLAJE 1 22



El Borrador mégina es un producto eficaz para eliminar garabatos y manchas en la pared.

disefada para multiples aplicaciones vy
usuarios.

Siempre comprometidos con la seguri-
dad, pero sin olvidar la eficacia y la garan-
tia en su aplicacion, Chubb destaca por su
gama de desatascadores. Aqui encontra-
mos desde el mas profesional y exigente,
con acido sulfurico, hasta el desatascador
bioldgico, con una formula bioactiva a base
de bacterias no patdgenas.

La funcionalidad de los desatascado-
res Chubb se completa con su caracter
desodorizante y de prevencion de futuros
atascos.

Piedra blanca de limpieza y borrador
magico

La presencia de Chubb en grandes super-
ficies de alimentacidn comprende también
la parte de limpiadores para uso especifi-
co en aplicaciones que requieren un plus
por parte del usuario, como por ejemplo la
Piedra Blanca de Limpieza, que elimina la
suciedad incrustada de barbacoas vy parri-

llas, decoloraciones en el metal expues-
to a la intemperie y mas aplicaciones que
requieran una limpieza total y definitiva.

De la misma forma, otro producto inno-
vador y de gran consumo es el Borrador
magico. La reconocida esponja magica que
elimina garabatos y manchas de la pared
con unas pocas gotas de agua y poco
esfuerzo.

Nuevos lanzamientos de Chubb

Como consecuencia del caracter innovador
y de compromiso con la sociedad, Chubb
estd desarrollando productos en dos
nuevas lineas, como son los fertilizantes vy
la gama de cuidado e higiene de mascotas.

Estos lanzamientos llegaran a principios
de 2024 y suponen completar la gama de
soluciones al usuario final en dos materias
relacionadas con el hogar vy la excelencia en
formulacion de productos.

Dentro de la gama fertilizantes, Chubb
viene desarrollando unos productos de
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CHUBB

En los desatascadores de Chubb encontramos desde el mas profesional y exigente,

i‘:._ \ W\.l

con &cido sulftrico, hasta el desatascador bioldgico.

CLAVES

de los productos de Chubb / grupo
Unecol

©00000000000000000000000000000000000000000000000 o

b Junto a los productos de limpieza, la gama
se completa con productos mas técnicos
y profesionales como los desatascadores.

b Los desatascadores Chubb son funcio-
nales, tienen caracter desodorizante vy
previenen futuros atascos.

) El Borrador magico de Chubb elimina gara-
batos y manchas de la pared con unas
pocas gotas de agua y poco esfuerzo.

b Chubb estd desarrollando productos en
dos nuevas lineas: fertilizantes y la gama
de cuidado e higiene de mascotas.

b Como parte del grupo Unecol, Chubb
mantiene un firme compromiso con la
sostenibilidad y la responsabilidad social
corporativa.

maxima calidad orientados a los peque-
Aos cuidadores de huertos urbanos vy
pequenos jardines, bien sea de balcdn o
de terraza.

En cuanto a la gama del cuidado de masco-
tas, la gama completard el ya existente
Domus Kilin, el limpiahogar para los aman-
tes de los animales, que neutraliza el olor y
mantiene un aroma de frescura excepcio-
nalmente duradero y que, ademas, es total-
mente respetuoso e inofensivo para los
animales domeésticos.

Dentro de las nuevas referencias contara
con champus repelentes, sprays anti insec-
tos y colonias, entre otros.

Sostenibilidad y RSC

Como parte del Grupo Unecol, Chubb
mantiene un firme compromiso con la
sostenibilidad vy la responsabilidad social
corporativa. El grupo Unecol es pione-
ro en la erradicacion progresiva del plas-
tico en su gama de adhesivos. Esta Ultima
medida supone 53 toneladas de plasti-
co menos en circulacion al aflo vy traza un
plan de accion ambicioso para los afios
venideros.

Este compromiso se sustenta en una filoso-
fla solida, basada en decisiones estratégi-
cas de la compania. Desde 2020, la fabrica
del Grupo Unecol en Almussafes (Valen-
cia) cuenta con paneles fotovoltaicos que
generan casi la mitad de la energia necesa-
ria para su completo funcionamiento.

De esta forma, deja de emitir 27 Tone-
ladas de CO, a la atmosfera. EI grupo
Unecol ha relocalizado su produccion para
concentrar en dicha fabrica el desarrollo
de productos tanto de Chubb, como de
las otras dos marcas del grupo, Superti-
te y Unecol. No solo esto, cuenta con un
Departamento de Sostenibilidad, asi como
de un Comité de Sostenibilidad encabeza-
do por su director general.

Ademas, dispone de electrolineras para
todos sus empleados y ha firmado un
compromiso con los Objetivos de Desarro-
llo Sostenible de Naciones Unidas @
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y encuentra 2 informacion e
inspiracion que necesias
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Lintacor - Storplanet: un asistente virtual
para informar e inspirar al consumidor
en el punto de venta

En una clara apuesta por la digitalizacion en el punto de venta, Cintacor presenta un
asistente virtual que guia, inspira y ayuda al consumidor en el proceso de compra.
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Living@ LA MEJORe/eccion
2

100% Lavable

nifios y mascotas

Una opcion atractiva y llamativa entre las diferentes
soluciones expositivas de Cintacor.

SLIER

Foto exposicion.

intacor ha incorporado a sus
colecciones de barras de corti-
na, estores y alfombras videos
explicativos, a modo de asis-
tente virtual, que el consumidor
puede visualizar desde su propio movil.

CINTACOR-STORPLANET

cTienes dudas?

Estllu transparencia, color, instalacion, medida...

ASISTENTE
VIRTUAL

STOR PLANET

Todas las respuestas
en tu movil

Escanea los cogos QR

y encuentra la informacion e
inspiracion que necesitas

STOR PLANET

El codigo QR de la asistente virtual de Cintacor se integra a la perfeccion
en los lineales de cualquier establecimiento.

Desde la compafia indican que su obje-
tivo es facilitar la decision de compra de
un publico no profesional y que necesita
informacioén, complementando e incluso
supliendo al prescriptor en tienda, todo
ello a través de tres ejes fundamentales:
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1. Inspiracién: los videos explican cada
una de las colecciones y ofrecen ideas
de decoracion, destacan las caracteris-
ticas principales, atributos y beneficios
de los productos, tales como su trans-
parencia o gama de colores. Muestran
el producto instalado, ambientado y en
movimiento, para servir de inspiracion
al consumidor.

2. Seguridad: este nuevo asistente virtual
pretende acercar el producto al consu-
midor aportando gufas de medicion
y medidas disponibles, asi como las
diferentes opciones de instalacion vy
montaje de forma sencilla y didactica.

3. Dinamismo: la comunicacién audiovi-
sual ameniza la informacidén e invita al
consumidor a interactuar ya que tiene
toda la informacion a su alcance en su
propio teléfono movil.

Asi, mediante un codigo QR, este asis-
tente virtual se integra como una opcion
atractiva y llamativa entre las diferentes
soluciones expositivas de Cintacor, que
buscan que el producto se explique por

El cliente tan solo tiene que acercarse a Cintacor en el punto de venta, escanear el codigo y consultar directamente en su movil
toda la informacion.

si solo en el lineal: imagen del produc-
to ambientada, detalles de acabados vy
medidas, muestras de tejidos y muestas
reales de producto.

Una apuesta por la digitalizacién

Con esta funcionalidad, el usuario tan
solo tiene que acercarse a las fichas de
producto de Cintacor en el punto de
venta, escanear el codigo y consultar
directamente en su movil toda la informa-
cion acerca de los productos vy las varie-
dades que ofrecen desde Cintacor.

Con la incorporacion de este asistente
virtual mediante cddigo QR, desde Cinta-
cor realizan una importante apuesta por
la digitalizacion en el punto de venta vy
por ofrecer soluciones cercanas al consu-
midor, cada vez mas digitalizado.

Asi, el cliente que se acerque al punto de
venta tendra en su mano videos explica-
tivos, por ejemplo, de la instalacion de
un estor de las colecciones SOFT, CALM,
SCREEN o SQUARE, asi como de las colec-
ciones NIGHT y DREAM, novedades incor-
poradas por Cintacor en 2023 @
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ejores Fesultados

Con una amplia variedad de materiales en el mercado, no siempre es sencillo saber
qué varillas y mezcladoras son las mas adecuadas para obtener resultados duraderos.
Collomix ha estudiado durante mas de 40 afos la ciencia de la mezcla. En este reportaje
muestra sus soluciones para el profesional, explica como MIX ATLAS le puede ayudar en
su eleccion, y muestra graficamente sus expositores para impulsar las ventas.

ué varilla o mezcladora elegir
y como realizar la mezcla
para gue los resultados sean
optimos vy, por consiguien-
te, duraderos. Es la principal
disquisicion a la que se enfrentan a diario
los profesionales del sector de la construc-
cion y la reforma cuando deben efectuar
una mezcla. Hay miles de materiales en el
mercado, cada uno se mezcla de manera

diferente, y elegir las herramientas idoneas
puede resultar extremadamente dificil.

Conscientes de ello, en Collomix han estu-
diado la ciencia de la mezcla durante mas
de 40 anos vy, ademas de ofrecer consejos
al profesional para ayudarle en su eleccion,
han disefiado las varillas y las maqguinas
adecuadas para, precisamente, optimizar la
mezcla y maximizar los resultados.
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La firma también tiene claro que, para
llegar al profesional que debe hacer uso
de estas herramientas, el punto de venta
juega un papel fundamental como canal
de transmision. De ahi que sus expositores
estén configurados para ayudar al usuario
a elegir la solucion mas adecuada para el
trabajo que va a desarrollar, y, por consi-
guiente, contribuir a impulsar las ventas en
el establecimiento.

Qué es MIX ATLAS

Bajo las premisas anteriormente mencio-
nadas, Collomix pone a disposicion de los
profesionales una herramienta ‘online’ que
les ayuda a encontrar la varilla y la maqui-
na adecuadas para la mezcla que han de
realizar.

Esta herramienta se llama MIX ATLAS vy
lleva a cabo una busqueda ‘online’ entre
miles de materiales para ofrecer una
recomendacion en cuestion de segun-
dos. El profesional que acceda a ella solo
tiene que introducir una serie de parame-
tros (tipo de material, tipo de obra que
va a realizar, etc.) y MIX ATLAS le ayuda
a encontrar la varilla y la mezcladora que
necesita para su trabajo.

El acceso a MIX ATLAS se puede hacer a
través de cualquier dispositivo movil, bien
entrando en la pagina web de Collomix
(www.collomix.com), accediendo directa-
mente a la URL de esta herramienta (https:/
mixingatlas.com/es-US) o escaneando el
Codigo QR que aparece en las paginas de
este reportaje.

Varillas para cada material

Ademas de ofrecer esta herramienta ‘onli-
ne’, en Collomix fabrican varillas especificas
para cada tipo de material y recuerdan que,
“cuando se combina la varilla adecuada con
el material adecuado, se obtiene la combi-
nacion perfecta en todo momento”. En
Collomix han denominado a esta solucion
‘Match Mix’, en referencia a la combinacion
perfecta entre varilla y material para que
obtener resultados optimos en la mezcla.

La firma también pone a disposicion del
profesional HEXAFIX, un disefo exclusivo

‘Match Mix’ de Collomix.

que permite cambiar de varilla en segun-
dos sin necesidad de herramientas adicio-
nales. HEXAFIX ofrece un acoplamiento
de accion rapida que aumenta el flujo de
trabajo y la productividad para realizar mas
trabajos en menos tiempo.

Otra herramienta es el Mixagon, que orien-
ta y recomienda de manera rapida. Se
trata de dos plantillas en forma de hexa-
gono que contienen una serie de parame-
tros (materiales seguln su viscosidad, tipos
de varillas mas importantes, especifica-
ciones en litros y kilogramos, etc.) que, al
combinarlos, ofrecen la solucidon que busca
el profesional.

MATCH
YOLR Mix

El Mixagon orienta y recomienda de manera rapida.

Estas plantillas, disponibles en la pagina
web de Collomix, se recortan vy, al girarlas
en funcién de los parametros selecciona-
dos, aportan una recomendacion para que
la mezcla que se va a efectuar sea la mas
adecuada.
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COLLOMIX

Expositor de
Collomix para el
punto de venta.

Codigo QR
para acceder
a MIX ATLAS.

Por dltimo, la firma ha incorporado a sus
varillas el denominado ‘inserto disruptor’,
una tarjeta pegada la varilla que contiene
informacion breve y Util, con un Cddigo QR,
para que el usuario tenga toda la informa-
cién sobre la combinacion de su mezcla en
cuestion de segundos.

El secreto de las varillas

En cualquier mezcla que se vaya a realizar,
desde Collomix recuerdan que es la varilla
la que hace el trabajo. Asi, la marca ofre-
ce una serie de consejos para que la mezcla
resultante sea del todo optima.

Mezcla hacia arriba

Una de las acciones de mezclado mas
comunes es de abajo hacia arriba (tipo
WK y MK). Esto es ideal para materiales
con componentes pesados, como morte-
ro, yeso, solera u hormigdn. Al girar en el
sentido de las agujas del reloj, las varillas se
introducen en el material de mezcla como
un tornillo y transportan los componentes
pesados hacia arriba. Por tanto, esta accion
de mezclado también reduce la cantidad
de fuerza necesaria para el mezclado.

Mezcla hacia abajo

Al mezclar hacia abajo, las varillas mezcla-
doras presionan el material desde arri-
ba hacia abajo. Esta accion es preferible
para materiales muy blandos o de baja
viscosidad como autonivelantes, pinturas,
revestimientos, yesos, etc., para evitar salpi-
caduras. A la hora de mezclar materiales
con mayor densidad, con estas varillas se
debe tener en cuenta una mayor cantidad
de fuerza.

Mezcla horizontal

Este efecto de mezcla describe un movi-
miento lateral del material, ya que en el dise-
Ao de la varilla no hay partes que apunten
hacia arriba o hacia abajo. De este modo,
la geometria de la paleta KR contrarresta
la formacién de grumos debido a sus muy
elevadas fuerzas de corte y garantiza una
rapida homogeneizacion. Esto lo convier-
te en el candidato ideal para mezclar adhe-
sivos para baldosas. Su barra transversal
también garantiza una eliminacion limpia
del material del fondo del cubo.

Mezcla de accidn forzada

Dos varillas que giran en sentido contrario
crean la llamada accion de mezcla forza-
da. El material se ve obligado a pasar por la
zona de mezcla de las dos varillas. Esto da
como resultado una mezcla rapida e inten-
siva del material. Este principio de mezcla
es especialmente adecuado para mate-
riales dificiles de mezclar (p. €j. solera de
hormigdn, materiales a base de resinas
sintéticas, etc.). Al mismo tiempo, los pares
de las dos varillas se anulan entre si en rela-
cion con la maquina, lo que facilita mucho
la mezcla al operador @
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© Collomix

Material

Escoge la varilla
adecuada

COMBINA TU MEZCLA

Sélo con la varilla adecuada podras conseguir la mezcla perfecta

Material a mezclar Tu mezcla perfecta

MIX ATLAS - Encuentra tu mezcla en segundos

Encuentra la varilla y la maquina adecuadas con nuestro MIX ATLAS online.
Busca miles de materiales para obtener una recomendacién instantanea.
Escanea el cdigo QR con tu smartphone para encontrar tu mezcla en segundos.

WWW.COLLOMIX.COM MADE IN GERMANY m———

DISTRIBUIDO POR: ';Aghoso-ﬁjris - Rey Pastor, 17 - 28914 Leganés, Madrid - Tel. 91 633 44 50 - www.aghasaturis.com - info@aghasaturis.com



bortag: excelencia en herramientas
y accesorios para alicatadores

Cortag trabaja para desarrollar productos que destaguen por su calidad e innovacion,
y asi lo ponen de manifiesto desde la empresa, a la vez que resaltan que sus soluciones
“estan disefadas de forma practica para resolver problemas, y aumentar la productividad
en la colocacion” de baldosas ceramicas y revestimientos.

Utilizar un producto Cortag “es tener la certeza -afiaden- de que el resultado atendera
las expectativas del cliente y permitird un mejor desempefio en las actividades”. Y es que,
la companhia suma ya mas de 28 afos de experiencia dedicados integramente al sector.

Cortadora manual Mega

Entre la gran variedad de soluciones que
ofrece Cortag a los profesionales del sector,
y mas concretamente a los minoristas que
ofrecen soluciones de corte de ceramica,
destaca la cortadora manual MEGA.

Con una fuerza de separacion de una tone-
lada y regreso a la posicion de rayado con
un solo toque, la cortadora manual MEGA
dispone de unas guias robustas vy reforza-
das para dar estabilidad al proceso de corte.

Esta solucion de Cortag es, y asi lo desta-
can desde la compania, “adecuad apara
azulejos de cerdmica y porcelana de hasta
15 mm. de espesor, y estd desarrollada para
proporcionar mayor comodidad y menor
esfuerzo”.

Las cortadoras manuales MEGA también
cuentan con un limitador lateral que permi-
te cortes diagonales con gran precision;
su transporte es facilitado por las asas y
ruedas, que también contribuyen para
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Entre la gran variedad de soluciones que ofrece Cortag a los profesionales del sector, y mas concretamente a los minoristas
que ofrecen soluciones de corte de ceramica, destaca la cortadora manual MEGA.

un manejo mas simple y practico; y estan
disponibles en varios tamafos, de 75 a 180,
ya que responden a las demandas de gran-
des formatos.

Para el punto de venta

El expositor del punto de venta estd siem-
pre promocionado para facilitar la eleccion
del alicatador profesional. La organiza-
cién de las cortadoras por tamafo de corte
facilita la identificacion del modelo mas
adecuado.

Ademas, Cortag ofrece proyectos espe-
ciales para los clientes que deseen organi-
zar la categoria de cortadoras manuales de
baldosas ceramicas, con el fin de crear una

experiencia agradable en el punto de venta,
con un facil manejo de los equipos vy la iden-
tificacion de las caracteristicas y beneficios.

Entre los formatos de exposicion disponi-
bles se encuentran los expositores verticales
de cortadoras manuales, que destacan las
caracteristicas y funcionalidades del produc-
to. Lo mismo ocurre con los proyectos de
punta de gdéndolas, personalizadas con una
exposicion de las cortadoras y de los azule-
jos de ceramica y porcelana para orientar el
proceso de seleccion de la cortadora.

‘Cross Merchandising’
Otro aspecto destacado es el ‘cross
merchandising’ que ofrece Cortag, con
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CORTAG
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Cortag ofrece proyectos especiales para los clientes que deseen organizar la categoria de cortadoras manuales de baldosas
ceramicas, con el fin de crear una experiencia agradable en el punto de venta.

CLAVES

del producto

b Soluciones disefadas de forma practica
para resolver problemas, y aumentar la
productividad en la colocaciéon de baldo-
sas ceramicas y revestimientos.

b La cortadora manual MEGA dispone de
unas gufas robustas y reforzadas para dar
estabilidad al proceso de corte.

b El expositor del punto de venta estad siem-
pre promocionado para facilitar la elec-
cion del alicatador profesional.

articulos directamente relacionados con
las cortadoras, especialmente el sistema
de nivelacion.

Entre esos productos de venta cruzada,
Cortag dispone de sistemas completos de
nivelacion y distanciadores de diferentes
tamafos y cufas, ademas de otros acce-
sorios esenciales para la mejor nivelacion
y alineacién de porcelanatos y pavimen-
tos y revestimientos en general.

El sistema de nivelacion Cortag Smart
favorece el ajuste perfecto entre baldosas
y aumenta la productividad en la coloca-
cion. Si se utiliza correctamente, incluso
los clientes mas exigentes pueden quedar
satisfechos @
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MEGA

CORTADORA PROFESIONAL
DE BALDOSAS CERAMICAS

Cortadora Cortag MEGA es perfecta para el corte de baldosas ceramicas
hasta 15mm de espesor. Corte y rotura en la misma base vy sistema de
articulacion que permite separar [dminas cerdmicas en cualquier angulo.
Fuerza de separacion de una tonelada.

1 TONELADA DE MAYOR RESISTENCIA VUELVE
POTENCIA DE Y ESTABILIDAD AUTOMAT]CAMENTE A
RUPTURA PARA CORTAR LA POSICION DE CORTE

EgE cortagusa@cortag.com

2000000 CORTAG

REVOLUTION TOOLS I



IX Twintec

Cilindro de :

alta seguridad,
B j!’f Incopiable

touch

Hard
security

- DOM-MCM:
Bombillo [X DOM Tiwtec

OM-MCM presenta su nuevo Esto es asi gracias, entre otros componen-
bombillo IX DOM Tiwtec, una tes, a sus 11 pines de cierre y el doble disco
solucion que, segun explican flotante de la llave, caracteristicas que lo

desde la compafia, “constitu- convierten en una solucion idénea para
ye un gran salto adelante para ofrecer “maxima proteccion y seguridad”,
la seguridad de hogares y negocios”. aseguran desde la empresa.
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Ademas, esta nueva solucion de DOM-MCM,
que ‘vio la luz’ en la primera mitad del afio,
cuenta con una serie de ventajas que, de
cara al punto de venta, se muestran en dife-
rentes materiales que la compafia pone a
disposicion de sus clientes: roll-ups, exposi-
tores, posteres, etc.

También se ha lanzado una pagina web
especifica en la que se pueden consul-
tar todas las prestaciones que ofrece
este nuevo lanzamiento. Por otra parte, el
video creado ‘ad hoc’ para este produc-
to se ha publicitado en todos los medios,
se han creado campanas en la red social
LinkedIn, y desde DOM-MCM explican que

se han colocado posteres vy roll-ups en
mas de 25 establecimientos.

El nuevo bombillo IX DOM Tiwtec, que,
al igual que el resto de productos de
DOM-MC estd patentado y se caracteri-
za por su tecnologia innovadora y segu-
ridad inteligente, aporta las siguientes
ventajas:

La cabeza de plastico de llave proporciona
una manipulacion ergondmica. Ademas, la
longitud del cuello de la llave hace que sea
compatible con casi todos los escudos de
seguridad del mercado.
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DOM-MCM

CLAVES

del producto

b Dobles discos flotantes.

D Compatible con sistemas de cierre elec-
tronicos con ClipTag.

b Cabeza de llave de plastico para una mani-
pulacidon ergondmica.

D Mayor longitud del cuello de la llave para
adaptarse mejor a los escudos de segu-
ridad.

b Disefio de llave plana, compatible con
escudos de proteccion.

b Cilindros modulares que proporcionan el
maximo nivel de proteccion contra perfo-
raciones y extracciones.

El disefio reversible y el doble disco flotan-
te hacen que el sistema de cierre DOM
ix Twintec sea casi imposible de dupli-
car o abrir con ganzua. Al mismo tiempo,
sus cilindros modulares proporcionan una
extraordinaria proteccion contra perfora-
ciones y extracciones.

El nuevo bombillo ofrece una gran protec-
cion, gracias a su equipamiento con
pasadores antibumping, antipicking y anti-
taladro. Cuenta con una barra de acero
endurecido en el nucleo.

En cuanto a compatibilidad y versatilidad,
el DOM ix Twintec esta listo para conectar-
se con sistemas de cierre electronicos con
el ClipTag.

Ademas, tiene los certificados SKG *** vy
DIN EN 1303 con el méas alto grado de resis-
tencia al ataque @
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DOM ix Twintec

L ider natural

= Cilindro de alta seguridad, incopiable,
antibumping vy antipicking

= Alta proteccion contra
la manipulacién

= Maxima proteccion anticopia de llaves

CODIFICACION COMPLEJA en la llave reversible
DISCOS CON MOVIMIENTO INDEPENDIENTE

PINES DE CONTROL DE LOS DISCOS para los rodillos
PASADORES ANTIBUMPING Y ANTIPICKING
PROTECCION ANTITALADRO MEJORADA

10 PINES DE PERFIL

11 MUELLES

PINES DE CONTROL para los discos

BARRA DE ACERO

( ) ( ;\ / /(\’\‘ aa v \ ‘(/”;‘;";e\\‘ leN\\ @
N \Sé \R \T v ﬁT/T @ 2036 @ L) \SKE

Proteccion (Opcional SKG***)
antibumping

E- E] DOM-MCM

C/ Artapadura, 12

© 0o N oo a0 hh W NN K

R 01013 Vitoria-Gasteiz (Alava), Spain
E T: +34 945 262 055 we dOmQre
W wwow.dom-mcm.es for security
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Los corneres Fersay ofrecen ya una sequnda

pportunidad a los apa

atos del hogar

en 80 puntos de ver

ta de kspana

La funcion de los corneres Fersay no es otra que ofrecer una solucion alternativa al
cliente para darle a sus aparatos del hogar una segunda oportunidad.

ersay continla expandiéndo-

se con sus corneres por toda la

geografia nacional. De hecho, son

va 80 los puntos de venta que

cuentan con un corner Fersay
dentro de sus establecimientos.

Esta red de cdrneres, que ha sumado 8
nuevos puntos de venta soélo en el primer
semestre de 2023, ofrece a los clientes una
amplia gama de repuestos, consumibles y
accesorios para electrodomeésticos de las
principales marcas del mercado, asi como
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productos de marca propia de peguefo
aparato electrodomeéstico y accesorios.

Los corneres operan en el interior de tiendas
especializadas, y constituyen, segun expli-
ca Noelia Carrasco, directora de Marketing
y Comunicacion de Fersay, “una respuesta
directa a la creciente demanda de solucio-
nes de reparacion y repuestos para electro-
nica y electrodomeésticos en el mercado”.

“Nuestra cobertura nacional e internacio-
nal, asi como nuestro enfoque en el servicio
y la tecnologia -afiade-, nos permiten satis-
facer las necesidades de nuestros clientes
de manera rapida y efectiva”.

Empresa pionera

Fersay, especialista en la venta de acceso-
rios y repuestos para electronica y electro-
domésticos del hogar en el sur de Europa,
ha sido una empresa pionera en el sector
desde el aflo de su fundacion: 1979.

A modo de ejemplo, sélo en 2022 la compa-
Ala vendid mas de 1.300.000 soluciones
domeésticas. Y su compromiso con la inno-
vacion y la mejora continua del servicio han
sido clave para consolidarse como lider en
su sector y continuar creciendo.

El concepto de negocio de Fersay respon-
de a la necesidad de unificar en un solo
establecimiento la venta de electronica,
repuestos para electrodomésticos y acce-
sorios. Con un catdlogo compuesto por

mas de 150.000 referencias, clasificadas
en tres grandes areas (gama blanca, gama
marron y pequefo aparato electrodomés-
tico), Fersay se posiciona como un referen-
te en el mercado.

La companfia atiende a mas de 5.500 clien-
tes profesionales en todo el sur de Europa
desde sus dos sedes ubicadas en Madrid
y Canarias, con un sistema logistico que
garantiza la entrega de productos en menos
de 24 horas en toda la peninsula ibérica.

Ademas, la empresa, que lleva 44 afos en
el mercado y es un referente en su sector
en Espafa, sigue invirtiendo en el merca-
do exterior para aumentar su participacion
en el mismo, que actualmente representa el
12 % de su facturacion.

Para el punto de venta

dY que ofrece Fersay al punto de venta?
La respuesta la ofrece la propia Noelia
Carrasco: “A través de la implantacion de
un corner Fersay, se ofrecer una solucion
al cliente, y eso hace que ese cliente confie
en ti, porque no sdélo generas la venta del
recambio, sino también la del producto
terminado cuando la necesite”.

En materia de sostenibilidad, al ofrecer una
solucion alternativa al cliente para darle a
sus aparatos del hogar una segunda opor-
tunidad, el cliente contribuye también con
el medioambiente, desechando menos
aparatos eléctricos o electronicos.
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CLAVES

del producto

b A través de la implantacion de un corner
Fersay, se ofrecer una solucion al cliente, y
eso hace que ese cliente confie en ti.

D El cliente contribuye también con el
medioambiente, desechando  menos
aparatos eléctricos o electronicos.

b Con sdlo una inversion de 3.000 euros
en productos de alta rotacion, el estable-
cimiento estard preparado para poder
vender recambios y accesorios desde un
primer momento.

Una de las principales ventajas mas desta-
cadas de los corneres Fersay es el servicio
de ‘click and collec’t. Cada dia entran una
media de 5.000 personas en la pagina web
de Fersay, donde la ensefa lleva muchos
afos invirtiendo en posicionamiento.

El objetivo no es otro que, con una gran
ayuda en el transporte, que corre a cuen-
ta de Fersay, el cliente final pueda recoger
su pedido en su establecimiento mas cerca-
no, lo que da lugar a esa primera visita del
usuario final a la tienda sugerida por Fersay.

Con sdlo una inversion de 3.000 euros
en productos de alta rotacion, el estable-
cimiento estard preparado para poder
vender recambios y accesorios desde un
primer momento.

La tienda también cuenta con el radpido vy
fiable servicio de la central, que coge pedi-
dos hasta las 19:45h y los entrega antes de

las 10:00h en capitales, y hasta las 14:00h
en el resto de poblaciones.

Otra ventaja que da mucha importancia
al punto de venta es la gran campafa de
Marketing que acompafa a la apertura de
cada corner, a través de notas de prensa,
folletos, difusion en redes sociales, etc.

Continua la expansion

Como se mencionaba al principio, ya son
80 los corneres Fersay implantados por
toda Espafay, segun avanza Noelia Carras-
co, “las previsiones de crecimiento son
bastante esperanzadoras”.

“Esta férmula ‘gano-ganas’, que comen-
z6 hace unos cuatro afos, esta encontran-
do cada vez mas adeptos dentro del sector
electro, que confian en Fersay para hacer
crecer su negocio”, agrega.

Los productos mas vendidos en estos esta-
blecimientos son los que no necesitan inter-
vencion técnica, aungue la tienda puede
ofrecer toda la gama completa, compues-
ta por algo mas de 150.000 productos
diferentes, que se pueden localizar muy
facilmente a través de su pagina web por
marca y modelo.

“Poner el foco en la confianza con el clien-
te a través de un rapido y efectivo servi-
cio, fiabilidad y seguridad, es el principal
objetivo de Fersay en el momento actual;
y 80 puntos de venta repartidos por toda
Espafay Portugal ya confian en esta via de
negocio”, sentencia la directora de Marke-
ting y Comunicacion de la compafiia.

Para mas informacion acerca de los corne-
res Fersay, se puede contactar con su ‘call
center’ en horario de 08:00h a 21:00h inin-
terrumpidamente, o a través del correo
info@fersay.com @
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érSay

DESDE 1979

RONTALES, MOTORES,
BOTONERAS...

FILTROS, RUEDAS CESTOS, GOMAS ESCOTILLAS,

BOMBILLAS, BOMBILLAS, MANDOS,

TIRADORES, BOTELLEROS, JARRAS, RESISTENCIAS, CESTOS, CONMUTADORES, BOMBAS DESAGUE,
CAJONES, MOTORES, DEPOSITOS... ASPERSORES, BOTONES, RESISTENCIAS, PUERTAS, BOTONES,
BISAGRAS, CAFETERAS MODULOS ELECTRONICOS, SELECTORES, RESISTENCIAS,
MODULOS ELECTRONICOS... CAJONES JABON... TERMOSTATOS... CAJONES JABON...

FRIGORIFICOS PEQUENQ ELECTRODOMESTICO

LAVAVAJILLAS HORNOS - COGINAS LAVADORAS

EL BUSCADOR DE REPUESTOS Y ACCESORIOS
fe rs ay@ co m PARA ELECTRODOMESTICOSY ELECTRONICA

DE TODAS LAS MARCAS



Un sistema que aporta novedad al punto de venta, puesto que se trata de
un sistema solar que, ademas de funcionar de manera sostenible, se puede
adaptar a un sinfin de terrazas o patios.

| set de riego solar AguaBloom

con depdsito de Gardena es una

solucion “inteligente y automa-

tica”, y asi la califican desde la

compafiia, que ademas no nece-
sita ningun tipo de instalacion y no requiere
conexion eléctrica.

La unidad principal 3 en 1 combina una
bomba para drenar agua, un programa-
dor de riego y un panel solar que alimenta
las baterias incluidas, que, segun informan
desde Gardena, “garantizan un riego fiable
y uniforme durante toda la temporada”.

Funciona sin electricidad ni grifo y propor-
ciona a las plantas situadas en tiestos y
macetas un suministro optimo de agua, con
una extension posible de hasta 20 plantas.

14 programas de riego

El set de riego solar AquaBloom solamen-
te hay que colocarlo en una zona ilumina-
da y se pone en marcha. Se puede elegir
entre 14 programas de riego preestableci-
dos para determinar la cantidad ¢ptima de
agua para las plantas, todo sin conexion
de grifo, gracias a la bomba integrada vy al
depdsito de agua conectado.
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Ademas, la reparticion del agua se hace
de manera eficiente con sus 20 goteros
que permiten dosificar el riego de forma
individual.

Todos los componentes necesarios, inclui-
das las baterias, se proporcionan en el set,
por lo que se puede instalar y comenzar a
usar de inmediato. El depdsito de agua de
10,5 litros contiene suficiente agua para
un maximo de 12 dias de riego, incluso se
puede ampliar la capacidad conectando
depdsitos adicionales.

Este set combina una funcionalidad opti-
ma con la sostenibilidad, porque el depo-
sito de agua asociado se ha desarrollado a

partir de mas del 80 % de material recicla-
do y ofrece una utilizacion éptima del agua
gracias a la funcion de fijacion del filtro.

Durante la temporada de otofio-invierno
el depdsito de agua vacio se puede usar
como unha opcion practica de almacena-
miento para los componentes individuales
del equipo.

Desde la compania agregan que el disefo
“moderno e innovador” del set de depdsito
de agua AguaBloom de Gardena “no solo
hace que todo el sistema sea atemporal,
sino que también se integra perfectamente
en cualquier estilo de patio o terraza, inclu-
so en el interior”.
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CLAVES

del producto

) Seguridad.
) Sostenibilidad.

b Programador.
b Automatico.
b Ahorro.

Caracteristica del producto
) Set de riego solar AquaBloom con depd-
sito.

b Sin necesidad de grifo o suministro prin-
cipal. La unidad principal 3 en 1 combi-
na una bomba para drenar agua, un
programador de riego y un panel solar
que alimenta las baterias recargables
incluidas.

b Set listo para usar. Contiene todo lo nece-
sario para configurarlo y comenzar a
usarlo facilmente. Incluso se incluyen las
baterias recargables y un depdsito de
agua adicional.

b AquaBloom puede regar hasta 20 plan-
tas. La frecuencia de riego vy la cantidad
de agua se pueden definir seleccionado
uno de los 14 programas de riego prees-
tablecidos.

) El depdsito de agua asociado se ha desa-
rrollado a partir de mas del 80 por ciento
de material reciclado y ofrece una utiliza-
cion optima del agua gracias a la funcion
de fijacion del filtro en el balde. El cubo
también se puede utilizar para almacena-
miento vy se pueden conectar varios depo-
sitos para un mayor volumen de agua.

Para el punto de venta

Esta nueva solucion de Gardena es una
“novedad para el punto de venta”, afirman
desde Gardena. Entre otras cosas porque,
al tratarse de un sistema solar que ademas
de funcionar de manera sostenible sin
necesidad de electricidad ni conexion de
grifo, se puede adaptar a un sinfin de terra-
zas o patios.

La compania dispone de expositores para
cabeceras y soporte con folleto de ‘wate-
ring’. Ademas, se efectlan campafnas de
publicidad en redes sociales, descuentos
de promociones para el ‘sell in’, y publici-
dad en medios de comunicacion @
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AquaBloom : Cuida tus
plantas en vuestra ausencia!

Solucion novedosa para el riego
automatico de balcones y terrazas.
Funcionamiento con total autonomia de
enchufes y grifos, solamente la energia del sol.
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GARHE
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40) anos
nnovando
para [a
matanza
domestica

Con la de este afo seran ya 44 las campahas de matanza con presencia de la marca
GARHE, empresa familiar referente en todo lo relacionado con la matanza doméstica
especializada desde sus inicios en esta linea de tan tradicional arraigo en la que han sido
pioneros en la implantacion de muchos de sus productos.

GARHE.SA

TEMPORADA
MATANZA 2023 - 2024

Meolde Prensa
Hamburguesas
Inox 10 cm
09030

Picadoras N5 N8 N10 N2 N22 N32
Manuales 00005 00008 00010 00012 00022 00032

ungue la empresa esta radica-
da en Amorebieta, muy cerca
de Bilbao, su especial identifi-
cacion con todo lo que signi-
fica la matanza comenzd a
principios de los 80 en Asturias, provincia
con la que hoy dia sigue compartiendo una
especial afinidad, pues fue la insistencia de
uno de sus mejores clientes del Principa-
do la que dio pie a la primera gran innova-
cién aportada por esta marca, el desarrollo
de la primera gama de picadoras de hierro
fundido a motor fabricadas en serie para

consumo domeéstico. Salvo algunos mani-
tas que acoplaban a estos aparatos todo
tipo de motores de manera artesanal en
sus propios talleres, hasta entonces solo se
contaba con los modelos tradicionales de
accionamiento manual, no existiendo una
gama de picadoras a motor diseflada espe-
cificamente para uso domeéstico vy a precios
asequibles.

Lo que al principio era una gama muy senci-
lla limitada a las picadoras y sus distintos
accesorios, placas, cuchillas, embudos, etc,,
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fue poco a poco creciendo con la incorpo-
racion de toda una familia de productos
asociados. Primero fue la gama de embuti-
doras vy, un poco mas tarde, las envasado-
ras al vacio, en cuya introduccion GARHE
fue una vez mas pionera en su sector,
presentando la primera envasadora al vacio
doméstica como alternativa al tradicional
embotado en aceite ya en el aflo 1996, lo
que en aguel momento supuso una verda-
dera revolucion en la manera de conservar
el embutido.

Desde entonces la técnica del envasado al
vacio se ha convertido en un complemento
imprescindible para la matanza, lo que ha
propiciado un crecimiento exponencial de
este mercado, para el que existe hoy dia una
oferta abrumadora de envasadoras de todo
tipo, desde las mas sencillas y baratas hasta
las mas robustas de tipo semiprofesional,
pero sobre todo del consumible asocia-
do a estos aparatos, la gama de bolsas y
rollos gofrados especifica para el enva-
sado al vacio en envasadoras domeésticas,
con la que GARHE fue también pionera a la
hora de incorporar a su catalogo un amplio
abanico de medidas con el que cubrir las
muy distintas necesidades que presentan la
gran variedad de embutidos producidos de
manera artesanal en nuestra geografia.

Posteriormente, en el afo 2004 introduje-
ron en catalogo la primera de la que es hoy
su amplia gama de cortadoras de fiambre,
con la que han dado el salto incluso a los
modelos de uso profesional, completan-
do posteriormente la familia con la gama
de mezcladoras de carne, primero uUnica-
mente manuales y después ya a motor, vy
las sierras de cinta, todo ello sin dejar de ir
incorporando afo tras afo los mas variados
accesorios de uso habitual en la matanza,
desde poleas, ganchos y balanzas con los
que sujetar y pesar los animales ya sacri-
ficados hasta sopletes a gas para eliminar
el vello del animal o guantes peladores con
los que limpiar la piel ya chamuscada.

El resultado tras esta interesante evolucion
de mas de 40 aflos es un completo catalo-
go de articulos de reconocido prestigio por
parte de los usuarios, que a la postre son
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quienes tienen siempre la ultima palabra,
pero también muy especialmente del ferre-
tero agricola de toda la vida, caracterizado
tradicionalmente por su gran fidelidad a la
marca y a aquellos proveedores que trans-
mitan confianza y que, sobre todo, garan-
ticen un buen servicio, hoy por hoy la sefia
de identidad y virtud mas valorada de esta
firma.

Como cada nueva campafna por estas
fechas, GARHE acaba de lanzar su folleto
especial para la temporada de matanza,
en el que recogen la selecciéon de articulos
y accesorios mas destacados de esta fami-
lia de productos, junto a su nuevo Catalogo
2023-2024, entre cuyas Ultimas novedades
destacan especialmente la versién a motor
de la trituradora de maiz y frutos secos en
hierro fundido, un nuevo cabezal triturador
gue viene a completar la ya amplia gama
disponible ofreciendo la gran ventaja de
venir adaptado para su uso con cualquiera
de los motores de tipo desmontable de la
marca, permitiendo por tanto a los usuarios
de algun otro aparato equipado con este
tipo de motores afladir también esta nueva
funcion a un coste realmente asequible.
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Mercillara Inox 2 Kg

CartaFiambre Doméstica
220 mm LED W
oBa0n

Sherra Cinta 1100 W Chamuscador Lira Blindada
SAP-1100 w/Gatille
e 17655 17525

Hormille a Gas VULCAND

CLAVES

para impulsar las ventas

) Especializacion: La experiencia acumulada tras
tantos afos especializdndose en matanza es
sinonimo de calidad.

) Servicio: Trabajar con mucho stock es mas caro,
pero garantiza la agilidad a la hora de atender los
pedidos. El usuario ya no espera.

) Calidad/precio: Nada de lo anterior garantiza
el éxito si no se ofrece producto de calidad y a
precios competitivos.

) Amplio catadlogo de productos y gran gama de
accesorios y consumibles, siempre actualizado
con nuevas incorporaciones o apuestas innova-
doras, como fue en su dia el envasado al vacio.

) Folleto anual especifico para la campana
de matanza que resume a la perfeccion los
productos mas resefables de esta gama vy
facilita enormemente la venta de productos
complementarios al usuario interesado.

b Gran variedad de videos demostrativos con
informacion de utilidad tanto para distribuido-
res Como para usuarios.
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Finalmente, dentro ya de la gama
complementaria de productos de mena-
je y jardin que también trabaja la marca,
destaca la incorporacion de la nueva
tabla de planchar ALFA, modelo selec-
cionado expresamente como novedad
destacada dentro de la gama de entra-
da por su excepcional relacion cali-
dad/precio, asi como la nueva barbacoa
portatil BRASIL, un nuevo desarrollo
aun mas versatil del concepto de barba-
coa modular ya iniciado con el conocido
modelo DANTE, ahora con nuevos acce-
sorios intercambiables como el tambor
para asar pimientos, que junto a los
tradicionales hornillos a gas y asadoras
reversibles de hierro fundido dan a esta
barbacoa infinitas posibilidades.

Tanto el folleto de matanza como el cata-
logo incluyen numerosos enlaces median-
te codigos QR a la gran cantidad de videos
demostrativos que la marca va poniendo
a disposicion de distribuidores y usuarios
en su canal de YouTube, canal al que les
recomendamos accedan si desean cono-
cer de primera mano esta completa gama
de articulos @

FERRETERIA Y BRICOLAJE 1 52



Desde 1980

ARTESANIA DEL HOGAR

P N

GARHE

m@

= Artesania del hogar

- Garhe, Barria Boroa $\N 48340 Amarehieta Smln

Pirgira wob

e S——

www.garhe.cem ¢ ANAL DE ViDEOS GARHE
Picadora - Embutitlora g Embutidora Elgcirica 151

Syfhudwinin Potencia y fiahilidad
i6 iay fiabili
Ideal tamb |
arenas ycremas arantizaas
Codigo 06360 Codigo 08015
Envasadora GR300 = Sierra de Cinta SAP-1100

Potente motor 1100 w
— Altas prestaciones

Envasadora e campana
ideal para salsas
y liguidos

Cadigo 31800

-
EM“I!

yyyyyyyyy

= Hornillos Tribeca, Vulcano y Sansén

B P

7~ Aluminio anodizado
f 100% anticorrosion

P
GARHE

GARHE..... ..
> U= Desde 1980 L

il
GOEHE
(=]

Envasadora DIANA

ARTESANja DEL HOGAR

Desda amg

) Superficie til 30 m .

O *}4: ,i" 1 sg’

Cadigos 17522 - 17525 - 17528 ./ Codigo 19523 “ a

. s T 4m
CATALOGO >

2023 - 2024 -~

Y

( PRECIO ) au“;;'*lgg;4 GARME

(CALIDAD) (SERVICIO) © (8 o o _ -

®

Email
garhe@garhe.com

B° Boroa, s/n ‘
48340 AMOREBIETA (Vizcaya)

946 733 971 ‘
606 940 900

Whatsapp ‘
606 940 900

o

Puede acceder directamente a
nuestra web escaneando este
codigo QR con su mavil




serie Koral Black
e acahado negro mate, Ia nueva propuesta
en griferia e hano de Genebre

La Linea de Griferia de Genebre ha apostado por los acabados en negro en griferia de
bafno, ya que son tendencia y una excelente opcion para otorgar un toque de personalidad
a cualquier espacio.

ptar por los acabados en negro bados en negro aportan sofisticacion, atem-
mate en griferia de bafio no es poralidad y un toque de elegancia. Son per-
una moda pasajera, sino que fectos si buscamos un estilo minimalista,

es una tendencia que ha llega- combinan con el resto de elementos a la per-
do para quedarse. Y asi lo ven feccion, son faciles de mantener y otorgan
desde Genebre. Para la compania, los aca- un plus de personalidad a cualquier espacio.
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La Serie Koral Black, la ultima novedad de
la Linea de Griferia de Genebre, compa-
Ala de referencia a nivel mundial en valvu-
las y accesorios para el control de fluidos
y griferia de alta calidad, es una excelente
opcidn para equipar cualquier bafo con los
disefos mas vanguardistas.

Una de las referencias mas destacadas
de esta nueva coleccion de Genebre es el
Monomando mezclador de lavabo para
instalacion en repisa. Se trata de un grifo de
tecnologia de Ultima generacion que facili-
ta el uso del agua y que a la vez es soste-
nible a nivel medioambiental. Estd dotado
de un sistema economizador mediante 2
posiciones de apertura (primera posicion
con un ahorro del 50 % y segunda, a pleno
caudal) y del sistema GE-ECO, un econo-
mizador de agua basado en la limitacion de
caudal del grifo, indicado cuando quere-
mos restringir el agua.

Un grifo que Genebre comercializa en tres
alturas:

Monomando de lavabo basico / Monomando de
lavabo medio-alto/ Monomando de lavabo alto.

Otra referencia que también ofrece mucho
juego en los bafos es el Monomando de
lavabo empotrado acabado negro mate de
alta calidad, para instalar en pared. Se trata
de un grifo con cartucho cerdmico D40 que
se suministra con placa deslizante fabrica-
da en latén y que también estad dotado del
sistema GE-ECO. Genebre fabrica esta refe-
rencia en dos versiones: caflo 16 cm. y cafio
22 cm.

cafio 16 cm.

Monomando
cafio 22 cm.

La nueva Serie Koral Black de Genebre
también consta de un monomando de bafo
empotrado con inversor, un rociador D22, un
brazo de pared, un mango de ducha 3 Jets,
un flexo, un soporte de ducha, una barra de
ducha y un monomando mezclador de pie
para bafiera, como los de la imagen.

A

Conjunto de ducha en acabado negro mate creado con elementos

de la Serie Koral Black.
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GENEBRE

CLAVES

del producto
Serie Koral Black

b Lineas de Griferia y Colectividades dise-
fadas y fabricadas segun los estandares
europeos de calidad.

blLa Linea de Griferia de Genebre con
acabados en negro son tendencia y una
excelente opcidn para otorgar un toque
de personalidad a cualquier espacio.

b La Serie Koral Black de Genebre cuenta
con una decena de productos.

b Valor diferencial: I+D+i, técnicas avanzadas
de fabricacion, disponibilidad de stock,
precios competitivos, cuidado servicio al
cliente y responsabilidad medioambiental.

D Monomando de bafo empotrado con
inversor de la Serie Koral, con acabado
negro mate para instalar en pared. Grifo con
cartucho ceramico D40. Se suministra con
placa deslizante fabricada en laton. Dota-
do de distribuidor operado por presién con
dos salidas de agua ducha/banera. Comer-
cializado en 5 tamanfos diferentes.

D Rociador redondo 22cm fabricado en
ABS acabado en negro mate. Rocia-
dor con rotula para direccionar la salida
del agua. Provisto de jets anticalcareos.
(Ref. 65112 47).

Monomando Serie
Koral Black
Ref. 64116 3241 66.

) Brazo de pared redondo de 35cm fabri-
cado en latén CW617N acabado en negro
mate. Conexién estéandar G1/2”. Disefio
contundente y compacto, que fusiona la
elegancia y la tecnologia en los mas altos
estandares de calidad. (Ref. 64113 41).

b Mango de ducha fabricado en ABS
acabado negro mate de alta calidad.
Provisto de jets anticalcareos con 3 posi-
ciones. (Ref. 9908 0284).

D Flexo de ducha de 1,7 m fabricado en
acero inoxidable AISI 304 acabado en

negro mate. Conexiones estandar G1/2".
Tubo flexible realizado en EPDM. (Ref.
9908 0287).

b Soporte de ducha cilindrico con toma
fabricado en latén CW617N acabado en
negro mate. Conexion estandar G1/2".
(Ref. 9908 02 86).

D Monomando mezclador de pie para
bafiera Serie Koral negro. Un grifo para
suelo de lineas sofisticadas, discretas y
elegantes, que da un toque Unico y exclu-
sivo a cualquier bafera exenta. (Ref. 64119
32 4166).

La Serie Koral Black de Genebre también
cuenta con un kit de ducha sanitaria Black
(Ref. 100694 41), fabricado en acero inoxi-
dable AISI 304 en acabado negro mate de
alta calidad, para que combine con el resto
de los elementos del bafo. Se suministra
con flexo de doble grapaje de 1,2 metros.

Imagenes de la Serie Koral Black en punto de venta.

Una decena de productos de disefo
contundente y compacto, que fusionan la
elegancia y la tecnologia con los mas altos
estdndares de calidad @
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GOODYEAR

beneradores
e gasolina
Goodyear:
pOtencia

\ conflanza

El sello de calidad de la
marca Goodyear se extiende
a su linea de generadores
de gasolina.

esde hace mas de un siglo, por ser una marca de referencia en la indus-

Goodyear se ha asociado a dos tria automotriz y de neumaticos.

calificativos que definen lo que

es la marca en el mercado: cali- Y ese sello de calidad, ese compromiso

dad y confianza. Calidad por su con la excelencia de la firma se extiende
compromiso con la excelencia y confianza también a su linea de generadores de gaso-

FERRETERIA Y BRICOLAJE 1 58



lina. Porque “cada generador Goodyear es
el resultado de décadas de experiencia en
ingenieria, lo que garantiza un rendimiento
excepcional y una durabilidad inigualable”,
explican desde Miralbueno, empresa licen-
ciataria de Goodyear en Espafa.

Potencia para cualquier necesidad

Los generadores de gasolina Goodyear
estan fabricados para una autonomia de
una jornada de 6-8 horas aproximadamen-
te, vy estan equipados con pantallas digi-
tales de 4 funciones. De igual manera, no
hay que olvidar, y asi lo recuerdan desde

la compafia, que son portatiles, con asa
plegable y ruedas antipinchazos, y van con
salida de toma DCy AC.

También estan fabricados con protecciones
de motor y alternador con sensores de nivel
de aceite que paralizan el motor automati-
camente, e interruptores termomagnéticos
en la parte eléctrica.

Estos generadores se comercializan en
una gran variedad de tamafos y capaci-
dades, desde modelos portatiles para uso
domeéstico hasta generadores industriales

FERRETERIA Y BRICOLAJE 1 59




GOODYEAR

CLAVES

del producto

b Autonomia de una jornada de 6-8 horas
aproximadamente.

) Son portatiles, con asa plegable y ruedas
antipinchazos, y van con salida de toma DC
y AC.

) Estan fabricados con protecciones de mo-
tor y alternador con sensores de nivel de
aceite.

) Diseflados para arrancar rapidamente vy
proporcionar energia constante cuando
mas se necesita.

de gran potencia. Esta versatilidad signi-
fica que se puede encontrar el genera-
dor adecuado para cualquier aplicacion,
ya sea para mantener las luces encendidas
durante un apagodn, alimentar herramien-

tas eléctricas en un sitioo de construccion
O proporcionar energia para un evento al
aire libre.

Eficiencia y confianza en tiempos

de emergencia

En situaciones de emergencia, la confiabi-
lidad es crucial. Los generadores de gasoli-
na Goodyear estan disefados para arrancar
rapidamente y proporcionar energia cons-
tante cuando mas se necesita. Sus motores
de alto rendimiento y sistemas de control
avanzados aseguran un funcionamiento sin
problemas, incluso en las condiciones mas
adversas.

Soporte postventa de primera clase
Cuando se elige un generador Goodyear,
no solo se obtiene un producto excep-
cional, sino también un equipo de sopor-
te dedicado. “Goodyear se enorgullece de
ofrecer un servicio de atencion al cliente
de primera clase y una red de distribuido-
res autorizados que estan listos para brin-
darte asistencia y mantenimiento en caso
de ser necesario”, concluyen desde Miral-
bueno @
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llfadores

Hikoki lanza nuevos atc
v martillos, y presenta [as nuevas baterias
Multr Volt renovadas

Hikoki ha lanzado recientemente su nuevo folleto de ofertas: su catalogo
denominado ‘Hikoki Highlights’. En él se incluyen diferentes novedades, entre ellas
los nuevos atornilladores de impacto de 36V, para su uso con baterias MV; los
nuevos martillos combinados a bateria de 36V vy 18V, compatibles con la bateria
MV, vy las nuevas baterias Multi Volt renovadas.
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Nuevos atornilladores

Los nuevos atornilladores de impacto de
36V de Hikoki destacan por tres carac-
teristicas principales: un potente par de
desapriete, cuatro modos con auto-stop vy
funcion de desaceleracion, y un grado de
proteccion IP56.

Los nuevos atornilladores de impacto de 36V de Hikoki destacan por tres caracteristicas
principales: un potente par de desapriete, cuatro modos con auto-stop y funcion de
desaceleracion, y un grado de proteccion IP56.

Los nuevos martillos combinados a

prestaciones, potenciay comodidad.

Esta nueva solucion de Hikoki esta equi-
pada con el motor sin escobillas desa-
rrollado por la marca vy, ademas, cuentan
con un mecanismo de percusion de nuevo
disefio que ofrece como resultado un par
de gran potencia para facilitar el trabajo
del usuario.
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La nueva generacion de baterias Multi Volt de Hikoke se caracterizan por tener

mayor potencia para las herramientas de 18V y 36V.

CLAVES

del producto

b Atornilladores de impacto de 36V: potente
par de desapriete, cuatro modos con auto-
stop vy funcion de desaceleracion, y grado
de proteccion IP56.

) Martillos combinados a bateria de 36V y
18V: alta potencia (de 3.2J), compatibles
con el extractor de polvo Cyclon, y alto
grado de proteccioén al usuario.

D Nueva generacion de baterias Multi Volt:
mayor potencia para las herramientas de
18V y 36V, cuentan con una electronica inte-
ligente que cambia los voltajes automatica-
mente, y su resistencia ha sido mejorada.

Con cuatro modos diferentes, desde la
firma aseguran que “son perfectos para una
amplia variedad de aplicaciones”. Ademas,
el IP56 protege las herramientas eléctricas
del polvo y el agua vy, gracias a la funcién de
parada automatica, se puede trabajar rapi-
do sin preocuparse por apretar demasiado.

Nuevos martillos

Los nuevos martillos combinados a bate-
ria de 36V y 18V relnen, gracias a sus pres-
taciones, potencia y comodidad. De hecho,
sus principales caracteristicas son: su alta
potencia (de 3.2J), su compatibilidad con el
extractor de polvo Cyclon; y su alto grado

de proteccion al usuario.

o
! H'iﬁa’-l?j -

Otras de sus principales ventajas son: que
cada modelo tiene una potencia de impac-
to significativamente alta; que estan equi-
pados con caracteristicas de proteccion de
alta calidad que contribuyen a una opera-
cion mas comoda y segura; que dispo-
nen de tecnologias como RFC, UVP y LVH;
y que estas herramientas a bateria son
compatibles con una unidad de extraccion
de polvo con filtro HEPA Cyclon, lo que
permite trabajar en un ambiente limpio vy
mas saludable.

Baterias Multi Volt renovadas

Finalmente, Hikoki presenta su nueva gene-
racion de baterias Multi Volt, unas baterias
que se caracterizan por tener mayor poten-
cia para las herramientas de 18V vy 36V, por
disponer de una electronica inteligente que
cambia los voltajes automaticamente, y por
una resistencia mejorada a caidas y al agua.

Las baterias Multi Volt son compatibles
con herramientas a bateria de 36 V y 18 V,
lo que las hace lo suficientemente versati-
les como para alimentar mas de 130 herra-
mientas diferentes. Este es el resultado de
una ingenieria tecnoldgica que permite
completar incluso los trabajos mas dificiles
de la manera mas facil y eficiente posible.

“Con nuestros nuevos BSL36AI18X vy
BSL36BI18X redefinimos el rendimiento
con su durabilidad mejorada y potencia
inigualable debido a una resistencia al agua
mejorada y un pie de goma redisefado, lo
gue aumenta la resistencia a los golpes vy
protege las superficies delicadas”, conclu-
yen desde Hikoki @
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HJN apuesta por 1a tecnologia
Wifi-Direct: control remoto de los aparatos
\ (Iel gasto energetico

Los aparatos de la marca incorporan tecnologia enfocada al confort y el ahorro energético.
Ademas de la tecnologia Wifi-Direct, HIJM tiene otras innovaciones para evitar gastos
Innecesarios.
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Noelle WiFiceramico

N una apuesta clara por la tecnolo-
gia Wifi-Direct (sin smartbox), HIM
ha adaptado algunos de sus mode-
los y ha ampliado su gama actual
con nuevos disefos en vertical.

Asi, la marca ha incluido modelos en color
antracita y negro para dar respuesta a la
gran demanda de estos tonos en reformas vy
disefo en interiores.

Ademas, la tecnologia Wifi Direct permi-
te controlar al maximo el gasto energéti-
co vy hacer frente a cualquier imprevisto,
ya gue podremos desde cualquier lugar,
con nuestro smartphone, anticipar o
retrasar el encendido de los emisores de
la vivienda.

Ava V \WiFi ceramico

Esto permite adaptarnos facilmente a las
necesidades del dia a dia y evitar gastos
innecesarios de luz cuando sus inquilinos no
se encuentran en casa.

Los aparatos de HJM, ademas, disponen de
un detector de presencia GPS que puede
activarse para que el emisor se encien-
da automaticamente en cuanto detecte su
proximidad.

Desde casa, el usuario también puede
controlar comodamente la temperatura de
sus emisores mediante sencillos coman-
dos de voz, puesto que son compatibles
con Alexa y Google. Es decir, que se pueden
ajustar, encender, apagar o cambiar de
modo comodamente sin moverse del sofa.
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Otra de las
novedades de
HJM son sus
aparatos mas
versatiles, el
modelo ZIA
WIFl e IXORA
WIFI.

Modelos
Noelle WIFI
y Ava V WIFI.

HJM



HJIM

CLAVES
de los productos HIM

b La tecnologia Wifi Direct permite contro-
lar al maximo el gasto energético.

D Los aparatos de HIJM también disponen de
un detector de presencia GPS.

b El usuario también puede controlar como-
damente la temperatura de sus emiso-
res mediante sencillos comandos de voz,
puesto que son compatibles con Alexa vy
Google.

b El detector de ventanas abiertas desco-
necta el aparato al detectar un cambio
brusco de temperatura.

Gracias a la tecnologia Wifi-Direct de HJM,
es posible gestionar la instalacion de cale-
faccion de una o varias viviendas desde
cualquier lugar y en cualguier momento,
asi como conocer y controlar el consumo

en tiempo real.

éComo controlar a distancia
los aparatos?

Unicamente es necesaria una conexion Wifi
en el lugar en el que estén instalados los
radiadores y una conexion Wifi o de datos en
el lugar en el que quiera programar o contro-
lar la instalacion con su dispositivo movil. Con
la tecnologia Wifi-Direct, el usuario podra
tener conectados todos sus aparatos HJM.

cQué puede hacerse con la tecnologia
Wifi-Direct incorporada en los aparatos
HJM? Aunqgue las posibilidades son muy
amplias, desde la marca sefialan algunas de

las acciones mas relevantas:

b Control individual o por grupos (hasta 30

dispositivos en diferentes plantas).

b Controlar el estado de los radiadores vy la

temperatura ambiente.

b Programar: confort, ahorro, eco, antihielo,

turbo, apagado.

D)

e

o)

Controle y programe
hasta 30 emisores
en plantas diferentes

P macion 24/7.
automdtico y manual:

TUMBO  AUTO  MAMNUAL O

COMORT  BCO  ANTIHIELO

La tecnologia Wifi de los apartatos de HJM permiten una
gran variedad de funcionalidades.

b Anadir, eliminar o priorizar radiadores.

D Invitar a otro usuario: residencias de estu-
diantes, pisos de vacaciones...

DY, por supuesto, manejarlo de forma
manual si asi lo desea.

Detector de ventanas abiertas
En los apartados de HJM, toda la tecnolo-
gia esta al servicio del ahorro y el confort.

Otro ejemplo es el detector de venta-
nas abiertas, que desconecta el aparato al
detectar un cambio brusco de temperatu-
ra o el modo BOOST (turbo) que le permite
disfrutar del maximo confort en muy poco
tiempo.

Otra de las novedades de HJM son sus
aparatos mas versatiles, el modelo ZIA WIFI
e IXORA WIFI, emisores cerdmicos converti-
bles en secatoallas adquiriendo los colgado-
res para toallas.

Entre las ventajas mas destacadas de los
aparatos de HJM es que no necesitan de
costosas ni complicadas instalaciones, ya
gue en la caja del producto los usuarios
podran encontrar un completo kit de fija-
cion @
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Facil instalacion,
sin obras.
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;Como mejorar a venta d_e bridas
e nylon en tu negocio?

INDEX A Perfect Fixing presenta su nuevo expositor de bridas, una solucion
unica en el mercado que ayuda a aumentar la rentabilidad del punto de venta
con una novedosa forma de presentar las bolsas de bridas.

n su afan por ofrecer solucio-
nes adaptadas a las necesidades
de sus clientes, INDEX ha desa-
rrollado un novedoso expositor
de bridas que facilita la identi-
ficacion de las diferentes versiones en el
lineal, una solucién que lo hace Unico en

el mercado y que cuenta con las siguien-
tes ventajas:

b Espacio optimizado: permite colocar
varias referencias de bridas en un mismo
facing, aprovechando al maximo el espa-
cio disponible.
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) Sin restriccidon de gama: se pueden incluir
las medidas de grandes largos sin desa-
provechar espacio ni dificultar la visibili-
dad del producto.

) Perfecta visualizacion del producto: el
disefio del expositor facilita que el cliente
pueda ver claramente las medidas, el color
y la informacion de cada bolsa de bridas,
sin necesidad de manipularlas ni sacarlas
del lineal.

) Favorece la compra: el expositor estd
pensado para facilitar la eleccion y el acce-
so a cada una de las medidas de bridas,
evitando confusiones y fomentando la
compra por impulso.

D Personalizable 100 %: el cliente puede
seleccionar la gama de bridas que quiere
incluir en el expositor (blancas, negras, colo-
res, taco brida...), adaptandose a las necesi-
dades vy preferencias de cada negocio.

D Carteleria didactica: el expositor incluye
carteles con informacion Util que ayuda al
cliente final a elegir la solucion adecuada
para cada caso.

D Solucién compatible y combinable: el
expositor se puede integrar con otros
formatos y productos de INDEX (estu-
ches, botes de taco guimico, espumas,
siliconas...), creando un lineal completo vy
variado.

Esta nueva solucion se aflade a las dife-
rentes soluciones expositivas que ofrece la
empresa a través de su servicio INDEX A
Perfect Fixing.

Un servicio totalmente gratuito y personali-
zable segun las necesidades especificas del
cliente (producto, formato de packaging,
rotacion y/o tipologia de negocio).

Tipos de lineales

Los tipos de lineales que se pueden unir
para crear una exposicion atractiva y funcio-
nal son los siguientes:

D Géndola: La gondola puede estar
compuesta por diferentes tipos de solu-

CLLAETED & FLAR

INDEX
o

El expositor de bridas facilita la identificacion de las diferentes
versiones en el lineal.

ciones como baldas inclinadas, ganchos,
gavetas granel y/o baldas rectas.

Dependiendo del espacio disponible, el
producto deseado vy el tipo de packaging
nuestro equipo comercial recomienda al
cliente la mejor solucion para su negocio.

b Isla: Las islas son una forma de exhibir
productos de alta rotacion, aprovechando
los lugares estratégicos donde los clientes
pueden verlos facilmente.
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Esta solucion incluye carteles con informacion Gtil que ayuda al cliente final a elegir la solucién adecuada para cada caso.

CLAVES

del expositor de bridas de Index

D La novedosa presentacion de los produc-
tos ayuda a aumentar la rentabilidad del
punto de venta.

b Servicio totalmente gratuito y personali-
zable segun las necesidades especificas
del cliente.

b Puede integrarse con otros formatos y
productos de INDEX.

D Lineales tipo Godndola o Isla para una
exposicion mas atractiva de los productos.

b Los comerciales y merchandiser también
realizan una labor mantenimiento y segui-
miento.

Estas islas pueden estar compuestas por
diferentes numeros de modulos, segun
el espacio disponible vy la variedad de
productos. Ademas, las islas permiten
una segmentacion del producto segun
su orientacion, ya que se pueden mostrar
productos diferentes en cada uno de los 2,
3 0 4 lados de la isla.

El servicio de INDEX Space Studio no
termina con el montaje integro del mobi-
liario, ubicacion del producto vy la instala-
cion de los elementos de merchandising
como cartelas o vinilos, sino que es conti-
nuo con el mantenimiento y el segui-
miento por parte de los comerciales vy
merchandiser.

Estos revisan de forma regular cada lineal
implantado, proponiendo posibles mejoras,
manteniéndolo de forma optima vy actuali-
zada vy facilitando el trabajo de los repone-
dores en tienda @
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MONTO

MONTO

profesional

Ferrorite

acqua

MONTO

profesional

Ferrorite

MONTO

profesional

Ferrorite

forja

MONTO

profesional

Ferrorite

martelé

Monto amplia Su gama de productos
Ferrorite

La firma ha incorporado nuevos productos, diseflados especificamente para
proteger las superficies contra la corrosion vy el desgaste.

uando se trata de proyectos
qgue implican el tratamiento de
superficies de metal, la preven-
cion del oxido es un aspec-
to critico a tener en cuenta. Ya
sea en el sector industrial, la construccién o

incluso en el hogar, el oxido puede ser un
gran problema, ya que debilita y corroe el
metal, reduciendo su vida util y aumentan-
do los costes de mantenimiento. Es por eso
que la eleccion del esmalte adecuado es tan
importante, y asi lo resaltan desde Monto.
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Precisamente la compafia, que ya conta-
ba con algunos productos Ferrorite, dise-
Aados para detener la oxidacion y proteger
las superficies, ha ampliado esta linea con
nuevas soluciones, producidas especifica-
mente para proteger las superficies contra
la corrosion y el desgaste.

Desde Montd explican que se trata de
una gama versatil, 3 en 1, que ofrece una
solucion altamente efectiva y duradera. V,
ademas, le agrega color y no requiere una
capa de imprimacion previa.

Su eficacia, aseguran desde la firma, ha
sido rigurosamente probada en laborato-
rios independientes conforme a la norma-
tiva UNE ISO 12944. Ademas, ofrece un
tiempo de secado reducido, lo que permite
repintar mas rapidamente y lograr proyec-
tos mas eficientes y rentables.

éQué novedades trae Ferrorite?

Asi especifica Montd cuales son sus Ulti-
mas incorporaciones a la linea Ferrorite y
qué ventajas aportan:

Ferrorite Acqua Liso: traemos una formu-
la mejorada al agua, con prestaciones simi-
lares al Ferrorite tradicional, pero con un
acabado satinado y libre de disolven-
tes. Ademas, no emite olores y no amari-
llea con el tiempo, o que lo hace ideal
para proyectos en interiores. Con su seca-
do rapido, el Ferrorite Acqua Liso es una
opcidn muy efectiva para proteger super-
ficies de metal de la corrosion y el desgas-
te, al mismo tiempo que brinda un acabado
estético y duradero.

Ferrorite Forja: imejor que nunca! Hemos
mejorado su formula para obtener un
esmalte con una textura menos rugosa y
que resiste mejor la acumulacion de sucie-
dad. El resultado es un acabado de forja de
alta calidad que ofrece tanto estética como
proteccion para superficies de metal.

Ferrorite Efecto Forja Liso: la opcion
ideal para aquellos que buscan el atrac-
tivo visual del efecto forja, pero con mas
ventajas: no se ensucia facilmente y es
totalmente lavable.

Expositor Ferrorite.

Ademas, esta actualizacion de la gama
Ferrorite suma puntos en la construccion
de viviendas con certificados de soste-
nibilidad, por lo que no solo estas prote-
giendo tus proyectos, sino también el
medioambiente.

Ferrorite Martelé: el acabado martelé resul-
ta ideal para disimular imperfecciones en el
metal, siendo perfecto para la proteccion
y embellecimiento de superficies planas
como las puertas de ascensores 0 maguina-
ria industrial. Puede aplicarse directamente
sobre hierro sin requerir una capa de impri-
macion adicional. Ademas, ofrece una alta
proteccion contra la oxidacion.

Para el punto de venta

Desde Montd también informan sobre el
material disponible con el que cuentan
para la venta del producto (PLV):

b Carta Stopper Gama Ferrorite: visibilidad
de los colores y de la gama, ademas un
argumentario con las principales caracte-
risticas de productos y sus ventajas.

b Display Mostrador Ferrorite Forja y Efec-
to Forja: visibilidad en mostrador y ense-
Aar las diferencias de los dos acabados.
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MONTO

Acabados
metalicos
tipo forja

Ferrorite

Ferrorite esmaltes antioxidantes directo al éxido

*Hasta 15 anos de proteccion frente a la

corrosion
mmudn!lnwmmmu Ferorite Forja. 797 teore -Eficacia testada en laboratorios independientes: s rem
UNE EN B0 13944 Proteccitn de estructeras de acen freete 2 L o liante Sstemas de pintur,

Esmalte directo al dxido

de la competencia Ferrorite
[ o e * =
@ ]
Display -
Ferrorite ] 2L,
- Ferrorite
Gama Forja. B 1 et o i mgemcio e e s

CLAVES *Con Ferrorite trabajos mas rentables:
-Seca mas rapido: repintado en menor tiempo
-Ahorra capas:

Esmalte estindar Ferrorite

' de los productos

D Esmalte antioxidante - Directo al éxido.

D Hasta 15 afos de protecciéon frente a la
corrosion.

) Ferrorite esmalte 3 en 1. pasivador del *Gama Ferrorite:
oxido, imprimacion y esmalte de acabado.

D Seca mas rapido: repintado en menos
tiempo.

b Ahorro en capas.

) Mueble expositor: para implantaciones Ferrorite Ferrorite
. liso y liso acqua efecto forja liso
fuera de lineal.

b Carta Ferrorite.

Ademas, también se estan contemplando
otro tipo de acciones, algunas de las cuales
ya se han desarrollado (video promo-
cional, publicaciones en redes sociales,
etc.), y otras se pondran en marcha, para
promocionar el lanzamiento de los nuevos Ferrorite
productos, asi como de la Gama Ferrolite forja
en su conjunto @ Comunicacion Stopper Gama Ferrorite (trasera).
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Con Ferrorite, MONTé

profesional

Hat-Trick
al oxido.

PROTEGE

DECORA

Ferrorite es el esmalte 3 en 1 mds rapido y
eficaz para el tratamiento del metal: defiene
la oxidacién, protege la superficie y la decora con
el color que elijas, sin necesidad de imprimacién.
Tres golazos al éxido y un esmalte que, ademas,
suma puntos en la construccién de viviendas con

certificados de sostenibilidad. ‘ N ﬂ o @
#QueElMundoPinteMejor Mas informacién




Nespali Group
|a referencia en el mercado europeo

Nespoli Group, gracias a su larga tradicion como fabricante de herramienta
parala aplicacion de la pintura, y a su constante investigacion para el desarrollo
de nuevos productos, continla siendo el punto de referencia a seguir en el
mercado europeo. La empresa, con mas de 65 patentes registradas, es en la
actualidad lider europeo en el desarrollo de productos innovadores adaptados
a un nuevo perfil de consumidor mucho mas exigente y con una mayor
preocupacion medioambiental.

Productos de referencia en el mercado el rodillo acolchado, los rodillos con sistema
Entre los productos de referencia en el Microcrater, el rodillo de enmasillar Top Fill,
mercado, Nespoli presenta los siguientes: y los rodillos teflonados.
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Rodillo acolchado

Nespoli Group fue uno de los innovado-
res en el mercado de los rodillos cuando
lanzd hace muchos afos su gama de rodi-
llos acolchados.

Actualmente, Nespoli Group ha dado un
nuevo giro tecnoldgico a este concepto,
sacando un nuevo rodillo acolchado con dife-
renciaciones importantes a los ya existentes
en el mercado: sistema recambiable total-
mente estanco, con giro perfecto y pinzas
con memoria para un ajuste inalterable del
rodillo; didmetro 60 mm. para el profesional;
varilla de aluminio ultraligera (que disminu-
ye el cansancio de manera notoria); tejido de
maxima cubricion y resistencia; y recambio de
rodillo también disponible.

nespoli

=

Rodillos con sistema Microcrater

Este producto fue lanzado por Nespoli
Group como novedad exclusiva en el merca-
do europeo hace ahora mas de 12 afos,
con unas prestaciones Unicas de uso muy
novedosas: la triple capacidad de carga
de pintura respecto a la espuma tradicio-
nal, proporcionando un acabado extrafino
inigualable.

La empresa dispone no solo del forma-
to normal de mini rodillo de 6 y 11 cm., sino
también del formato de rodillo grande de
18 cm. con didametro de 75 mm., dando una
solucion a los trabajos en superficies gran-
des para el profesional que precisa de un
acabado sumamente extrafino en esmalta-
dos o lacados.

nespoli
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Rodillo de enmasillar Top Fill

Este rodillo esta fabricado con las fibras
eldsticas originales de gran carga y con
la elasticidad adecuada para dejar una
perfecta capa homogénea de masilla o
yeso sin cuartearse, evitando el problema
de dejar trozos de fibra enganchada entre
la masilla.

Su mango profesional Trilox facilita un
agarre comodo y preciso.

nespoli

Rodillos teflonados

Es una serie de rodillos con prestacio-
nes unicas en el mercado (exclusividad
de Nespoli Group con la marca de tefldn
Dupont). Gracias a los tejidos teflonados,
estos rodillos tienen un poder de carga vy
descarga de pintura unicos en el mercado,
aportando reduccion del tiempo de trabajo,
cubricion rapida y homogénea, ademas de
facilitar la limpieza del rodillo con un ahorro
correspondiente de agua.

‘nespoli

Rodillo

TopFill

Enmasilla de forma rapida y sencilla grandes
superficies con el nueva TopFill

SMART SOLUTIONS,
EASY LIFE.

NESPOLI
GROUP

Productos mas ecoldgicos y sostenibles

Nespoli Group, dentro de su plan estratégico
de crecimiento para los proximos anos, esta
priorizando el uso de materiales cada vez
mMas reciclados en sus procesos de fabrica-
cion, la reduccion energética en el desarro-
llo de maquinas cada vez mas eficientes, o
el incremento del uso de madera certificada

Rodillos Serie Teflon

Nueva fibra teflonada

+ Excelente poder de carga y descarga
+ Facil limpieza con un menor consumo

"Edw, = -
| + Un reparto uniforme y homogéneo de la
/5 \ pintura

Gompany FG, LLC.
r usada bajo licencia por Nespoli Group S.RA

FSC (con mangos de madera cada vez mas
natural sin barnices, ni pinturas de color).

La estrecha colaboracion sus nuestros
proveedores locales es un factor determinan-
te para ofrecer a sus clientes, y sobre todo al
consumidor final, soluciones medioambien-
tales y de la gestion de sus residuos @
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nespoll

Zeroloss® GreenRoll®

Fibras
PA-PET

GreenRoll®
SEAQUAL

INITIATIVE

Madera Certificada
I para Herramientas

“Juntos por un A Whhnm
océano limpio”

Certificada

Cubetas
Bandejas
Recicladas

-
N
¢ =

-

SMART SOLUTION,
EASY LIFE

nespoli

save the planet

Nuestro compromiso ético



NOVAR

Novar: Soluciones
nnovadoras
Y BIlcaces pare

N total proteccion

el hooar frente
3 1as plagas

NOVAR’

En Laboratorios ECONOVAR desarrollan productos de control de plagas profesionales
para uso domeéstico respetuosas con el medio ambiente. Sus innovadores vy eficaces
soluciones de ultima generacion permiten una gran facilidad de uso y eficacia para

sentirse tranquilo en el hogar.

ediante un potente equipo

de investigacion y desarro-

llo, junto a una de las instala-

ciones mas modernas del pais

en temas de salud ambiental,
Novar garantiza la calidad de sus produc-
tos y el cumplimiento de toda la normativa
de calidad y medioambiental.

Soluciones para cucarachas

En el caso de las cucarachas, Novar ofrece
geles insecticidas o trampas en diferentes
formatos para acabar, de forma eficaz, con
estos insectos.

1. Ecogel Cucarachas. En formato jerin-
guilla, es un gel insecticida muy apete-
cible para las cucarachas y cuyo efecto
se extiende a toda la colonia, multipli-
cando su poder exterminador. Ademas,
al contener Bitrex, no es apetecible para
personas ni animales domésticos.

2. Trampa para cucarachas. Innovado-
ra trampa Gel lista para su uso. Sistema
practico y eficaz para eliminar todo tipo
de cucarachas, incluso las de mayor
tamafio. Su disefio evita el contacto
directo con el producto, con el medio
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ambiente y con las personas. También
incorpora Bitrex.

3. Trampa adhesiva ideal para la deteccion
y monitorizacion de todo tipo de cucara-
chas. Contiene 8 trampas que se pueden
utilizar de forma individual o de 2 en 2
segun el tamanfo de la cucaracha.

Soluciones para hormigas

En el caso de las hormi-
gas, Novar también ofre-
ce diferentes soluciones
eficaces para mantener el
hogar libre de estos insec-
tos. Entre estos productos
se encuentran geles insecti-
cidas, trampas y cebos granulados.

1. Gel insecticida listo para su uso muy
apetecible para hormigas. Su accion
“retardante” genera un efecto en cade-
na fulminante, ya que las hormigas
transportan la materia activa a su nido,
eliminando la reina y toda la colonia en
pocas aplicaciones. Contiene Bitrex.¢

2. Innovadora trampa con Gel lista para
su uso. Sistema practico vy eficaz para
eliminar todo tipo de hormigas, tanto
en interior como en exterior. Su disefio
especial evita el contacto directo con el
producto, con el medio ambiente y con
las personas. Incorpora un amargante
Bitrex. Estuche de 3 trampas.

3. Microgranulado para el control de
hormigas y otros insectos rastreros.
Actua por contacto contra todo tipo
de hormigas, cucarachas, arafnas, etc.
Su eficacia y persistencia se mantienen
durante un largo tiempo.

Novar ofrece toda una gama de soluciones para el control
de las cucarachas.

Soluciones para las
chinches

Desde Novar ofrecen
dos tipos de soluciones
para las chinches: una
funda para el colchdn y una trampa.

1. Funda de colchén: Se trata de una funda
ultra suave, impermeable y transpira-
ble, con un tejido 100 % de algodon y una
base lamina 100 % poliuretano impermea-
ble y transpirable. Actua como una barrera
antidcaros y antiparasitos, y es adaptable
a colchones de hasta 28 cm de grosos.

2. Trampa para chinches: es una forma
sencilla y discreta de detectar las prime-
ras sefales de infestacion de chinches
practicamente en cualquier lugar en el
gue habiten personas de forma frecuente.
Cuando la trampa se coloca estratégica-
mente en puntos clave, esta actla como
una trampa interceptora y como un moni-
tor pasivo al proporcionar un refugio ideal.

Soluciones para insectos voladores

Entre las diferentes soluciones para el
control de plagas vinculadas a insectos
voladores, se encuentran los siguientes
productos:

1. Trampa para moscas: Es reutilizable y
se presenta en un pack con 5 atrayen-
tes hidrosolubles. Es eficaz, facil y limpia.
Ademas, puede colgarse o dejar de pie.

2. Citronela espiral: Fabricada en fibras
naturales (irrompible). 100 % de combus-
tion lenta y estable. La espiral actua
en combustion, liberando un agrada-
ble aroma a citronela y protegiendo de
mosquitos y otros insectos voladores
en el exterior. Este producto ofrece una
proteccion eficaz en un area aproxima-
da de 15 metros cuadrados. El estuche
contiene 10 espirales.
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NOVAR

CLAVES

de los productos de Novar para plagas

b Diferentes soluciones para las tipologias
de animales que pueden encontrarse en
el hogar.

D Formulaciones para uso domeéstico, que
no afectan a las personas.

b Soluciones respetuosas con el medio
ambiente.

b Gama de expositores en distintos forma-
tos para una exposicion llamativa de los
productos.

3. Mosca de la fruta: Trampa disefada para
monitorear moscas de la fruta, utilizando
un liguido especial a base de ingredien-
tes alimenticios. Las moscas que entran
en la trampa no pueden escapar para
continuar con la reproduccion.

4. Electric mosquitos: elimina y ahuyenta
las moscas y mosquitos comun vy tigre,
incluso con las ventas abiertas y la luz
encendida. Ha sido desarrollado con
ingredientes que minimizan las moles-
tias asociadas a los insecticidas tradi-
cionales con el fin de evitar al maximo
posibles reacciones alérgicas.

Soluciones para roedores
Novar también ofrece diferentes solucio-
nes para los roedores:

1. Trampa con cebo: De un solo uso, esta
disefada para facilitar la entrada y consu-
mo de todo tipo de ratas y ratones. Es un
cebo de accidn anticoagulante con poten-

Los diferentes formatos de las trampas para roedores
permiten un control eficaz de estos animales.

Novar ofrece soluciones expositivas para el punto de venta en formato
sobremesa, tira y expositor de pie.

te formula y elevado poder de exter-
minacion. Puede usarse en interiores vy
exteriores, y dispone de un sistema limpio,
facil de usar, eficaz, practico y seguro.

2.Bloque: Formulado con una mezcla de
varios cereales alimenticios de varias
granulometrias, altamente apetentes para
los roedores, incluso en presencia de otras
fuentes de alimentos. Es de alta duracion
por su tenacidad y resistencia a la hume-
dad y contaminacion microbioldgica.

3. Cebo fresco con aroma a chocolate:
Raticida de accion anticoagulante de la
sangre. Sus efectos no aparecen hasta
pasados de 3 a 7 dias de la ingestion, por
lo que los roedores no los rechazan.

4. Trampa con comprimidos: cebo alimen-
tario formulado especialmente para
trampas de ratas y ratones para su
captura. Manejable, higiénico y con gran
efectividad. Estuche blister de 6 pastilla
+ 1 trampa.

Los productos de Novar en el punto

de venta

Desde Novar también ofrecen diferentes
soluciones expositivas para el punto de venta.
En concreto, disponen de 3 expositores:

b Sobremesa, perfecto para el mostrador
de la ferreteria.

D Tiras, para compras de impulso.

b De pie, para colocar toda la gama de
productos de Novar @
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PANTER® cuida de tu salu

D

1 con Dauris Sporty

0tas de seguridad

Una fusion perfecta de tecnologia y disefo respaldada por una marca comprometida
con la seguridad y el bienestar.

53 Negro ESD, [as nuevas

anter® ha hecho posible unas botas
de seguridad ultrarresistentes y an-
tifatiga. Su nombre es Dauris Spor-
ty S3 Negro ESD y esta novedad
integra las ultimas innovaciones de-
sarrolladas por Panter®y aplicadas a su calza-
do de seguridad, como por ejemplo la tecno-
logia Armotex® con tejido Putek que ofrece
una gran resistencia a la abrasion (10 veces
mMas resistente que cualquier material de alto
rendimiento en condiciones extremas).

Este modelo se encuentra dentro de la
nueva linea de calzado de seguridad de

Panter®, Sporty. Esta gama destaca por su
comodidad y bienestar.

Han obtenido los sellos Comfort vy Functio-
nal otorgados por Inescop, garantizan-
do asi la comodidad y funcionalidad del
calzado.

Gran parte de ese confort radica en la
suela de poliuretano de doble densidad,
ligera, flexible, resistente y antideslizan-
te (SRC) que incorporan los modelos de
esta gama. Aportando mas del 75 % de
retorno de energia en el talon.
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Materiales sostenibles

En linea con su compromiso social vy
medioambiental, Panter incorpora en
Dauris Sporty S3 Negro ESD materiales
respetuosos con la naturaleza.

Ademas, todos sus calzados una vez
terminada su vida Util, se pueden reciclar a
través del proyecto Recicla Panter® dando-
les asi una segunda vida y contribuyendo
a un futuro mas sostenible.

PANTER ()

calzado de sequridad

PANTER )

Calande d¢ segurdad

Plantillas
ecoldogicas

Packaging plantilla
Ecomemory.

Expositor de
mostrador Dauris.

Disponible en 6 modelos diferentes.

Innovacién y compromiso

con el distribuidor

Panter®, fiel a sus principios de alianza y
compromiso con el canal de distribucidn,
lleva a cabo acciones de promocién de gran
impacto para alcanzar al publico masivo.

Sus iniciativas incluyen anuncios en desta-
cadas cadenas de television y cufas de
radio, asi como una solida presencia en
medios impresos vy digitales, publicidad

CLAVES

para impulsar las ventas

D Fabricacion con textil tecnoldgico Armotex®
con tejido Putek, 10 veces mas resistente
gue los materiales convencionales en condi-
ciones extremas.

b Sellos Comfort y Funcional emitidos por
Inescop avalan su comodidad.

D Puntera de aluminio y planta antiperfora-
cion textil.

b Plantilla Ecomemory® especial confort.

D Suela de PU bidensidad con Tecnologia
Optimal Sole de Panter®.

D Resistencia eléctrica ESD.

b Disponible en versidon deportivo.
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PANTER

Expositor de suelo Dauris.

=
DAL EPOETT

=

PANTER )

el calzado de seguridad
que cuida tus pies

Expositor de placa Dauris.

exterior, vallas publicitarias en estadios de
futbol y una efectiva comunicacion viral
en redes sociales y por supuesto un PLV
practico e impactante, personalizado para
el interior y exterior de cada estableci-
miento, diseflado para potenciar las ventas
de los distribuidores.

Adhesivos de suelo.

PANTER )

calzado de sequridad

Roll Ups.

En el canal de ferreteria, los productos de
Panter® gozan de gran aprecio y valora-
cion. La marca apuesta continuamente por
encontrar materias primas mas sosteni-
bles, adoptar nuevas tecnologias, concebir
disefos innovadores y proporcionar solu-
ciones de proteccion altamente efectivas.

Como resultado, ha logrado desarrollar
exitosas lineas de calzado de seguridad
gue han sido ampliamente aceptadas en el
mercado, destacandose entre ellas la inno-
vadora linea Sporty con la revolucionaria
Tecnologia Panter® Armotex.

Exposicion en el punto de venta

Panter® pone a disposicion de sus distri-
buidores una gran variedad de productos
PLV: Roll ups intercambiables, displays
en distintos formatos, expositores para
el calzado, vinilos con disefos exclusivos
para adaptar a los escaparates, vinilos de
suelo, vinilos para vehiculos comerciales,
posters y rotulos personalizados...etc.

Ademas, Panter®, disefla espacios de venta
gue se adaptan a las necesidades de cada
distribuidor. Estos espacios estdn estra-
tégicamente orientados para influir en
la decision de compra del consumidor vy
aprovechar al maximo el espacio disponi-
ble, logrando una comunicacion efectiva.
En todo momento, la marca ponemos en
valor el alto componente tecnoldgico v la
calidad “Made in Spain” que caracteriza a
nuestros productos de calzado @
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ROMBULL
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Los lineales Rombull® son Ia solucion mas
inteligente para rentabil;

7ar el espacio

Rombull® el fabricante de redes, mallas y cordeleria revoluciona el canal ferretero
ofreciendo al distribuidor un potente y practico Shop in Shop.

ombull® es la empresa 3602 Unica
en su concepto. En un mismo
catdlogo, Rombull® unifica redes
de seguridad, redes de deporte,
cordeleria, mallas de sombreo vy
ocultacion, cabuyeria nautica, eldsticos, trin-
cajes, cables, cadenas y accesorios metalicos.

Esta empresa espafola con mas de 20 anos
de experiencia ha evolucionado para ofre-
cer la solucion mas completa a distribui-
dores de ferreteria, centros de bricolaje y
almacenes de suministros industriales con
nuevas familias de producto innovadoras
en su disefo, formato y presentacion.

Rombull® otorga grandes ventajas al distri-
buidor, ya gue un Unico proveedor/interlo-

cutor les ofrece las soluciones integrales
que necesita.

Un gran abanico de articulos certificados
por las mas estrictas normativas europeas,
segmentados y ordenados por categorias
gue aportan la solucion con articulos basi-
cos, de alta rotacion y demanda recurrente
tanto para el comprador profesional como
el particular.

Fiel a su espiritu innovador y dinamico, la
empresa propone al distribuidor un apro-
vechamiento optimo del espacio con
potentes lineales que presentan el produc-
to de una manera clara y organizada y que
incentivan la compra del consumidor de
una manera rapida y eficaz.
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CLAVES

para impulsar las ventas

D Andlisis del punto de venta, producto vy
usuario.

b Planograma personalizado para cada punto
de venta.

b Maximo aprovechamiento del lineal.
b Informacion detallada en cada producto.

D Presenta el producto para una eleccion
rapida y sencilla por el usuario.

b Implantaciones estudiadas hasta el minimo
detalle.

Lineales que favorecen la compra
Rombull® cuida hasta el mas minimo
de los detalles, desde la creacion de un
packaging con informacion completa del
producto, hasta ofrecer formatos crea-
tivos y a medida tanto en sus gamas de
producto como en la forma de exponerlos
en el establecimiento.

La marca adecua la presentacion del
producto a la necesidad concreta del
punto de venta, ya que esto aportard
ese valor afadido diferencial que ayuda-
ra al distribuidor a vender mas y mejor,
porque podra ofrecer al consumidor justo
el producto que necesita, propiciando una
buena experiencia de compra.
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Por ese motivo, Rombull® confecciona un
traje a medida dentro de cada estableci-
miento apostando por un potente “Shop in
Shop” vy por lineales creativos que no pasan
desapercibidos y que aprovechan de mane-
ra inteligente el espacio disponible.

Tras el estudio se genera la mejor solucidn
teniendo en cuenta el formato de presenta-
cidén mas practico y rentable para el tipo de
comprador (mini-rollos, carretes medianos
y grandes, madejas, colgadores, etc) que
facilitan la vida al distribuidor y le ayudan a
vender, siempre con una imagen corporati-
va integrada y potente. Rombull® ha desa-
rrollado practicas e innovadoras soluciones
para mejorar la presentacion de los produc-
tos en los lineales y dentro del estableci-
miento.

b Cartelas personalizadas con las distintas
gamas de producto.

) Etiqueta repéngame gque ayuda al vende-
dor a tener controlado su inventario.

D Unidades de implantacién de practi-
co y rapido montaje. Estos accesorios se
ponen a disposicion del vendedor con
unas sencillas instrucciones.

) Lineales de cables y cadenas donde se
presentan de forma ordenada, practica y

ROMBULL

# NATURAL
ROMBULL®

Etiqueta repongame.

1 Codigo de arlicuio
ROMBULL e Article code
Didemeiro
e = e
Acabada Tem.org:m:ho I:.‘\N (ode
Fnish Sl - s e
Unidades 6| -:1:—:«: o Load capacity
Cuantity B
54 o st s 4 apeind 30 Messuins
Traducciin
Translation Fifirncel o it 400D R B0
| i varia
. Additional information
S
-7 - ;
Fiom 4 e V0
Gedn Informacisn del vendedor

Saller infarmotion

Informacion Polibag Rombull®.

llamativa esta amplia familia de productos
Y SUS accesorios.

) Expositores de redes y mallas a medi-
da. Al ser productos complicados de
presentar por sus grandes dimensiones,
Rombull® desarrolla expositores a medi-
da con caratula informativa.

D Nuevo triptico en el que se presen-
tan, de forma didactica, las familias de
producto y una seleccion de los produc-
tos mas practicos y demandados por el
distribuidor @

FERRETERIA Y BRICOLAJE 1 91



i

LUTION

i

PREMIUM _
ACRYLIC PAINT

LUTION
k

N

-

=
)

Sl

EVOLUTION

Pintyplus apuesta
por [os colores mate en su Jam3 estrella
V NUevos productos tecnicos

La marca ha evolucionado con colores mate su gama mas iconica y ha afadido nuevos
productos a sus referencias en pintura.

esde hace unos anos, Pintyplus
domina el mercado ferrete-
ro espanol de las pinturas acri-
licas en spray. Buena parte de
este éxito se debe a su gama
estrella, Pintypluys Evolution, que cumple
a la perfeccion con las expectativas del
consumidor gque se acerca a una ferreteria

a comprar el producto: rapidez de secado,
facilidad de uso, cobertura y durabilidad.

Ahora, con una clara intencién de seguir
fidelizando este sector, Pintyplus ha
ampliado su gama estrella con nuevos
colores mate. {Esto qué significa? Que
tanto el ferretero como el consumidor final
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Los nuevos productos técnicos de PintyPlus - Underbody Coating, Quita Etiquetas y Aire Limpia Polvo- estan muy enfocados a ser de utilidad
para el consumidor final.

tendran a su disposicion varios acaba-
dos de un mismo RAL, en lugar de pintar
en acabado mate Unicamente en blanco o
negro.

Es habitual que se comercialicen en formu-
lacion acrilica colores RAL brillantes, al ser
los mas demandados por el consumidor
final. En el caso de los negros y blancos,
que copan el 50 % total de las ventas, estos
también se formulan en satinado y mate.

La innovacion de Pintyplus reside en que
el consumidor final tendra la posibilidad de
pintar en mate sus objetos o superficie con
los colores con mas rotacion y que siempre
ha podido comprar en brillante.

De esta manera, se pretende crear mayores
expectativas en los consumidores en las
tiendas ferreteras. También son productos
pensados, en tanto la carta de color, para
crear una oportunidad de negocio de las
tiendas respecto a los marcos de aluminio
en el sector de la carpinteria.

En tiendas de pintura, donde la marca
también tiene una gran presencia, los colo-
res mate se han convertido en una nece-
sidad inesquivable, que durante muchos
aflos se ha paliado con productos en base
agua para la decoraciéon como Pintyplus

El consumidor final podra pintar en mate con los colores con
mas rotacién y que siempre ha podido comprar en brillante.

Chalk y Pintyplus Home, o Pintyplus Evolu-
tion Water Based.

Pintyplus lanza nuevos productos
técnicos

Las novedades de Pintyplus no se limitan
a los nuevos colores mate que la marca ha
sacado al mercado. La empresa también
ha lanzado una serie de productos técni-
cos para ampliar sus referencias con pintu-
ras que aportan un gran valor anadido.

Asi, uno de los productos mas innovadores
es el Pintyplus Auto Underbody Coating,
un recubrimiento disefado especificamen-
te para brindar una proteccion premium al
chasis vy a la parte inferior de los vehiculos.
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PINTYPLUS

CLAVES

de los nuevos colores mate y
productos técnicos de Pintyplus

D Formulacion mate para los colores
RAL brillantes en Pintyplus Evolu-
tion, la gama estrella de la marca.

D Los colores mate se han convertido
en una “necesidad inesquivable”.

b Pintyplus también lanza nuevos
productos técnicos: Auto Underbody
Coating, Quita Etiquetas y Aire Limpia
Polvo.

b Productos innovadores y versatiles
para que los puntos de venta puedan
ofrecer mas variedad a sus clientes.

D Expositores visuales y renovados
para la presentacion de productos.

Contra la corrosion, el oxido y los dafios
causados por la humedad, la sal y la gravi-
lla, Underbody Coating forma una capa
protectora gruesa y duradera, aseguran-
do un rendimiento optimo incluso en las
condiciones mas exigentes.

Por otro lado, Pintyplus ha lanzado el
Pintyplus Tech Quita Etiquetas, el aliado
perfecto para eliminar etiquetas adhesivas
y residuos de adhesivos de forma senci-
lla y efectiva. Aplicable en vidrio, plastico,
metal y madera, este producto en spray se
aplica directamente sobre la etigueta o el
residuo.

Es una practica muy comun reutilizar los
botes de vidrio de alimentacion para alma-
cenar otro tipo de cosas. Con el Quitae-
tiquetas, la practica de este tipo de
upcycling se hace mas sencilla.

Asimismo, la marca ha presentado recien-
temente su Aire Limpia Polvo de Pintyplus
Tech, formulado para abordar la acumu-
lacion de polvo y suciedad en los dispo-
sitivos electronicos, desde teclados hasta
cdmaras fotograficas y mas.

iaRaRgaan

IRREREERREREET

Al estar destinados a consumidor final, los productos de Pintyplus

tienen perfecta cabida en las ferreterias.

Su férmula de aire comprimido permite
eliminar de manera eficiente particulas no
deseadas en areas inaccesibles, propor-
cionando una limpieza minuciosa sin dejar
residuos ni humedad.

Ambos productos son de uso domeéstico,
por lo que tienen perfecta cabida en las
ferreterias que comercializan los produc-
tos de Pintuplys al estar dirigidos al consu-
midor final domeéstico.

Presentacion en el punto de venta

Para la presentacion de estos productos,
Pintyplus cuenta con expositores de 2,08
de alto x 0,98 de ancho con una capacidad
para 91 referencias y 546 unidades (91x6).

Para estos expositores cuentan con late-
rales explicativos de los productos, una
cartela con la cantante Gisela (embajadora
de la marca), alfombra y faldones.

Este tipo de materiales se dan con implan-
taciones de Pintyplus de expositor gran-
de o en aquellas tiendas que ya lo tengan
desde hace afos y quieran renovar la
imagen de su expositor @
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PROMADE

CUIDAMOS LA MADERA
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Promade ofrece una gama completa

e productos para restaurar y decorar

|a madera

romade, empresa familiar con
mas de 40 afos de experiencia
en el mundo del bricolaje, y dedi-
cada a la fabricacién de produc-
tos para el cuidado, proteccion

y restauracion de la madera, presenta una

gama completa para cubrir todas las nece-

sidades en cuanto a la restauracion y deco-
racion de maderas y muebles de interior.

Esta linea de productos se compone de:
) Masillas, emplastes y aceites repara-

dores para la restauracion de maderas
viejas o en mal estado. Reparan peque-
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RESTAURADOR

Ouita Aranazos

Maderas
Claras

fAos desperfectos, disimulan arafazos vy
recuperan el brillo de zonas desgastadas.

D Ceras y aceites limpiadores para el
mantenimiento, cuidado vy limpieza de los
muebles. Eliminan la suciedad y nutren la
madera en profundidad.

) Tintes, colorantes, bettln y nogalina para
decorar, cambiar el color original de los
muebles o darles un aspecto rustico vy
envejecido. Promade ofrece una amplia
gama de tonos que imitan distintos tipos

BETUN DE
JUDEA

BETUME JUDAICD

PROMADE

———
PROMADE

COLORANTE
ALAGUA

CORANTE A AGUA

wadera

CERA DE
ANTICUARIO

Vatural

de madera natural, y también colores vivos
y modernos. Se ofrecen en dos formatos:
base al agua y base al disolvente.

) Tapaporos y barnices para preparar la
madera y para darle su acabado final.

La compania fabrica en Espafa, usando
materias primas de origen espafiol y
europeo. La mayoria de sus productos
son de bajo impacto ambiental, 1o que
indican claramente en su etiquetado: sin
toxicidad, de muy bajo CQOV, y con enva-
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ses cuyo plastico es 100 % reciclado vy
100 % reciclable.

Respeto al canal

Promade nunca vende directamente al
usuario final ni en ‘marketplaces’. “Nues-
tro objetivo es dar precios competitivos
para gue nuestro cliente pueda ofrecer

CLAVES

de la gama restauracién y decoracién
de Promade

D Es una linea de productos completa, que
cubre todas las necesidades de venta.

D Promade es un fabricante que usa mate-
rias primas de origen espafol y europeo.

b No vende directamente a usuarios finales
ni en ‘marketplaces’.

b Ofrece contacto directo con técnicos
especializados.

D Ayuda a la venta en forma de carteleria
hecha a medida al gusto del cliente.

productos con una alta relacion calidad/
precio”, explican desde la compafia.

La marca ayuda de manera activa a sus
clientes a elegir una gama gue se adapte a
su punto de venta y a asesorarles en todo
momento para que puedan dar respuesta a
cualquier duda que puedan tener los usua-
rios finales.

Para ello, brindan una atencién cercana y
accesible. Ademas de contacto telefdnico,
tienen como novedad su nuevo Whatsapp
del Especialista, donde técnicos especiali-
zados en bricolaje podran responder direc-
tamente a preguntas o aconsejar sobre
proyectos, aplicaciones, etc.

Ofrecen también ayuda a la venta en forma
de carteleria informativa, hecha a medida
y con muestras reales de producto aplica-
do, que mejora la experiencia de compra.

La ensefa dispone a su vez de una amplia
oferta de productos para el cuidado de
muebles de exterior, asi como de otros
complementos para la preparacion de
la madera y aplicacion de producto de
acabado ®

FERRETERIA Y BRICOLAJE 1 98



—

PROMADE

CUIDAMOS LA MADERA

TU MARCA
PARA RESTAURARYD

CERA DE
ANTICUARIO

~ Roble/ Carvalho

BETUMN DE
JUDEA Y

» Gama completa para )» Asesoramiento técnico con
el tratamiento de la madera el whatsapp del especialista
. 3 . BAJO .‘
) Fabricamos con materias [N > Productos de bajo WL
primas de origen europeo I impacto ambiental *

DD

1 1
Solicite su catalogo en %‘[\“

vt Mas informacion en
pedidos@productospromade.com OLF3 www.productospromade.com




La renovacion de un lineal no es cosa facil ni asegura el
éxito en todas las ocasiones. No basta con introducir
cualquier producto que actualmente no trabajemos en
nuestra oferta, ni acudir a la tradicional estrategia de
seleccionar productos con precios extremadamente bajos.
Finalmente sera el consumidor quien tome la decision de
compra frente al lineal, y por tanto necesitamos introducir
novedades en la gama expuesta que encajen con los
gustos y necesidades de este cliente.

i0uieres sacarle partido a tu punto de venta?

Mejora la imagen vy rentabilidad de tu oferta de producto introduciendo las Microgamas

de REl en tu lineal.

Microgamas para ferreterias y retail
Pretender modificar o adaptar toda nues-
tra gama comercializada a este reto de
la actualizacion global de la oferta en el
punto de venta, es una tarea practicamen-
te inviable. Por este motivo REI lanza las
microgamas. Una seleccion de articulos,
dentro de una familia concreta, que consi-
guen transmitir al consumidor una sensa-
cion de novedad, disefio y conveniencia.

Pensados para ocupar espacios reduci-
dos de nuestro lineal, pero con suficiente
entidad para que el consumidor perciba un
espacio diferencial dentro de la seccion de
la tienda en la que se ubican.

RElI continua lanzando al mercado
productos de disefo orientados a las
tendencias y los gustos del consumidor
actual.

FERRETERIA Y BRICOLAJE 1 100



36 x55cm.

60x60cm.

Accesorios de baio

Este aflo nuestro catadlogo se ha ampliado
con una nueva familia: accesorios de bafo,
con 4 series de toalleros y portarrollos de
estilo minimalista y contemporaneo en
blanco y negro. Disefo moderno vy versati-
lidad con fijacion adhesiva 3M vy atornillable.

Percheros y colgadores

Puedes complementar esta la gama de
accesorios de bafio con una cuidada selec-
cion de percheros y colgadores en un
minimo espacio. Colgadores individua-
les y percheros que combinan el metal vy
la madera con un estilo muy contempora-
neo perfecto para incorporar en cualquier
espacio de la casa.

Retenedores de puerta

Funcionales, bonitos y multiusos. Nues-
tros topes y retenedores de puerta han
ganado premios como el German Design
Award vy el Chicago Good Design. Disefios
dnicos a un precio muy competitivo. Inté-

dw '. e < @ s ialsd

.' ﬂ‘-l L8 ————— P
i o =~ s ™ g -
100x33 cm.

gralos en tu lineal en un lugar destacado
o0 anade nuestros expositores promociona-
les a tu mostrador para potenciar la venta
por impulso.
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Soportes de estilo industrial

Con nuestra propuesta de ordenacion
decorativa, podras facilmente incorpo-
rar las Ultimas tendencias en un minimo
espacio.

cQuieres soluciones con la mejor cali-
dad-precio? Nuestros soportes indus-
triales te traen una solucidon moderna,
resistente y funcional para crear proyec-
tos y combinaciones a tu medida.

100 x 45 cm.

Urban mobility

Con la afluencia de patinetes y bicicletas
por todos los rincones de las ciudades, las
soluciones de organizacion gue te propo-
nemos son una necesidad.

Una gama de productos pensados para
ser elemento decorativo de los hoga-
res sin renunciar a su funcionalidad. La
coleccion incorpora un soporte disefa-
do especialmente para colgar patinetes
eléctricos.

Productos fabricados en Espafia, con
los mas altos estandares de calidad
(ISO 9001) y con certificaciones

medioambientales que abalan Ila
sostenibilidad del productoy procesos
de fabricacion (ISO 14001, madera
con certificacion PEFC, ‘packaging’
certificado FSC).
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Incorpora diseiio a tu medida y mejora
rentabilidad

En este 2023 Rei ha sido premiado con
varios galardones internacionales de dise-
Ao. Nuestra pata Clamp ha recibido el
RedDot, uno de los premios internaciona-
les de disefo mas prestigiosos y nuestro
retenedor de puerta Caracol, el Ifdesign.

Queremos llevar el disefio a tu punto de
venta, pero adaptado a tu espacio, tus
necesidades y tu consumidor. Por ello, a
las microgamas, hay que sumarle nues-
tras renovadas implantaciones en gondola,
nuestros decorativos expositores promo-
cionales y las nuevas implantaciones
premium con productos en ambiente.

SOPORTES
ENCIMERA
DE BANO

i

100x50 cm.

Disefo de producto y nuevas soluciones en
el punto de venta son dos claves que nos
defineny marcan la diferencia. Estas nuevas
propuestas pueden ayudarte a hacer crecer
tu negocio y mejorar tus ventas.

La introduccion de soluciones practi-
cas, decorativas y sostenibles en el hogar
conforman la vision de Reunidn Industrial
para su gama de productos en el bricolaje
y la ferreteria.

Contacta con nosotros y te contaremos
todo lo que podemos hacer para mejorar la
rentabilidad de tus lineales.

¢Hablamos?

14x15x30 cm. 30x50cm.

CLAVES

de los productos REI

b El consumidor encontrara un espacio dife-
rencial con productos muy decorativos vy
complementarios a las soluciones funcio-
nales existentes.

D Mejora la rentabilidad de tu lineal con
producto de valor en un minimo espacio.

b Aumenta la compra media potenciando
la compra por impulso con productos de
disefo.

b Ofrecemos una amplia gama de soluciones
decorativas DIY, flexibles y versatiles que
se pueden emplear en cualquier estancia
del hogar.

D Son productos responsables medioam-
bientalmente (certificaciones ISO 14001,
PEFC, FSO).

) ‘Packaging’ de producto inspirador con
fotografias de ambiente @
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FEW ETERIA-HOBAR-CAMPO \\\;

| AQUI SIEMPRE
fibo HABRA UN SABIO
DISPUESTO
A AYUDARTE

EL SABID f‘f

e

EL SABs

BIEN)

=

El Sabio; una alternativa,
con diferentes modalidades de adhesion
para el punto te venta

En lo que va de afo, El Sabio ha sumado 30 nuevos puntos de venta, con lo que ya
son casi 200 los establecimientos adheridos a este proyecto del Grupo Internaco, que
vio la luz en febrero de 2020.

stos nuevos Sabios han entra- Es una de las opciones que ofrece El Sabio
do a formar parte de la ensefia v, a los puntos de venta. Mientras que estos
por consiguiente, pueden acce- 30, que ya tenian una imagen muy recono-
der a todas las ventajas que ofre- cible en su localidad o zona de influencia,
ce la marca, pero manteniendo su conservan su identidad, otros 26 esta-
propia identidad e imagen. blecimientos se han sumado al proyec-
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to adoptando la imagen corporativa de la
ensefa.

Desde Internaco explican que, “al ser una
empresa de distribucion poco convencio-
nal, donde el modelo de negocio se basa en
potenciar el comercio local”, ofrecen “todas
las facilidades y las herramientas necesarias
para innovar, evolucionar y transformar las
tiendas para competir en el mercado”.

En este sentido, desde la marca se mues-
tran muy satisfechos con la respuesta del
sector para formar parte de este modelo
premium de comercio local, donde el obje-
tivo es claro: “Les ayudamos a vender mas”,
subrayan en la compania donde afaden
que las previsiones de crecimiento son opti-
mistas de cara al Ultimo trimestre de 2023.

Diferentes formulas de adhesion

al proyecto

El Sabio nacio¢ precisamente con el objeti-
vo de ofrecer una alternativa y un mode-
lo de negocio disruptivo dentro del ambito
de la distribucion de producto de ferreteria,
bricolaje, hogar vy jardin.

Con la mision de fortalecer al peqguefo
comercio y resaltar sus valores diferen-
ciadores, sobre todo en lo que respecta a
proximidad y capacidad de asesoramiento
personalizado al cliente, El Sabio se ha ido
expandiendo por diferentes enclaves de la
geografia espanola a través de diferentes
formulas de adhesion al proyecto.

Apoyar la transformacioén

de los negocios

La empresa se ha marcado, desde su naci-
miento, el objetivo de apoyar a los ferre-
teros locales ofreciéndoles herramientas
y ventajas competitivas que les permitan
transformar sus negocios, sin que ello impli-
gue renunciar a su propia identidad, esen-
cia y a los valores propios del comercio de
proximidad.

Los servicios proporcionados por El Sabio
permiten transformar, actualizar y revitali-
zar negocios de ferreteria tradicional, tanto
a nivel de imagen y comunicacion, como de
gestion y digitalizacion.

n N, -, -__E

e

Ventajas competitivas y coémo adherirse
A lo largo de estos tres afos, El Sabio ha
aglutinado en torno a su innovador proyec-
to a casi 3.000 negocios en nuestro pars.
Se trata de establecimientos emplazados
en diferentes puntos de nuestra geografia
gue ya se benefician, total o parcialmente,
de los diferentes servicios que les brinda
la firma, entre los que destacan el perfila-
miento de tiendas, el asesoramiento para la
mejora del punto de venta, la asistencia y
soporte técnico, la implantacion de solucio-
nes de comercio electronico o el acceso a
marcas exclusivas, entre otros.

Esta red se ha constituido a través de dife-
rentes formulas de adhesion. Estas formu-
las van desde el simple compromiso
comercial, la vinculacion al proyecto y el
uso de gran parte de los servicios El Sabio
hasta la adopcion de la identidad corporati-
va del proyecto.

En cualguier caso, se trata siempre de
ferreterias tradicionales que siguen mante-
niendo su independencia, identidad vy
propiedad originales, y donde El Sabio
aporta recursos muy dificiles de desarrollar
y rentabilizar de forma individual, a cambio
de un compromiso comercial.
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El Sabio nacid con el objetivo de aportar al
sector un nuevo modelo de negocio propio
del comercio local y la imagen, moderna y
rompedora, donde se cuida hasta el ultimo
detalle, desde los lineales hasta los delan-
tales de los ferreteros vy ferreteras, es una
de sus sefas de identidad.

CLAVES
El Sabio

bLa firma aporta un valor diferencial
gracias a un modelo de negocio abierto,
polivalente y multicanal basado en ofrecer
diversas maneras de adhesion.

D Todas las tiendas El Sabio se benefician de
los servicios de la marca.

D Su cartera de servicios incluye desde la
digitalizacion o la formacion hasta la posi-
bilidad de incorporar al portfolio produc-
tos de marcas como Truper, Orework,
Kuril, Ryobi, Infaco o Weibang.

Apuesta por el relevo generacional

Al frente del 50 % de los establecimientos
asociados a El Sabio estan padres e hijos,
hermanos o matrimonios jévenes; mas del
60 % de los sabios tienen menos de 50
anos.

En su deseo de fortalecer el peqgueno
comercio, El Sabio contribuye a generar y
consolidar empleo en pequefios y media-
nos municipios del territorio nacional en
un sector como el ferretero, muy castigado
por los cierres.

Asi, la mayoria de los locales -siete de
cada diez- estan ubicados en poblaciones
de menos de 50.000 habitantes vy el 30 %
restante en ciudades o lugares estratégi-
cos y bien conectados con grandes nucleos
urbanos.

Es la radiografia de un modelo de nego-
cio que no para de crecer y que fue crea-
do para defender el concepto de ferreteria
de toda la vida poniendo al alcance de las
tiendas los medios mas innovadores, tanto
en imagen como en productos y servicios,
para competir en un mercado cada vez mas
complicado @
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NUNGA GAMINE SULO

CONOCE A TU NUEVO PARTNER EN FERRETERIA.

DECIDE CRECER Y PLANTALE CARA A LAS GRANDES MULTINACIONALES,
MAS DE 200 FERRETEROS YA LO HAN HECHO.

UNETE A NUESTRA RED Y TE DAREMOS TODAS LAS

HERRAMIENTAS PARA LLEVAR TU NEGOCIO A LO MAS ALTO:

@ ACCESO A MARCAS EXCLUSIVAS.

X TRUPER’® ©Husavarna greenworks 14XURIL RYOBI.
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@ DIGITALIZACION DE TU NEGOCIO:
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@ PACK COMPLETO DE MARKETING Y COMUNICACION.

ENFOCADD AL CREGIMENTO D TUNEGOCID & 900 707 _ 080 J

@ ASESORAMIENTO Y FORMACIGN CONTINUA PARA INCREMENTAR
ELSABIO@ELSABI0.EU

TU EXPERTISE.
0 ESCANEA EL OR Y ACCEDE DIRECTAMENTE A
NUESTRO FORMULARIO DE CONTACTO

\

Y S| ADEMAS QUIERES FORMAR PARTE DE NUESTRA
CADENA DE FERRETERIAS EL SABIO TE OFRECEMOS:

UNA MARCA PROPIA CON UN DISENO DE TIENDA UNICO.
PRESENTE EN MAS DE 10 COMUNIDADES EN TODA ESPANA




SULTER: nuevo equipo de soldadura
v pantalla electronica para [a proteccion
pcular del soldador

La marca continua presentando soluciones de vanguardia para los soldadores mas
exigentes y para ofrecer el mayor confort y seguridad en los trabajos de soldadura.

olter ha lanzado al mercado
dos nuevos productos dirigi-
dos al soldador profesional con
tecnologia incorporada para un
manejo mas sencillo y, ademas,
conseguir una elevada proteccion ocular

del soldador, un aspecto fundamental
para desarrollar el trabajo con seguridad y
con plenas garantias.

Uno de los nuevos productos de Solter es
el equipo de soldadura MMA (electrodo)
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Detalle del
producto DIRT 200.

DIRT 200 CEL. Los modelos DIRT son equi-
pos con tecnologia INVERTER de soldadu-
ra de electrodos revestidos y TIG.

Gracias a la tecnologia “arc-sense”, pueden
soldar cualquier tipo de electrodo, incluso
aluminio. También estan equipados con la
funcionalidad “hot-start”.

Al tratarse de un producto que incorpora la
tecnologia INVERTER, que permite suminis-
trar corriente continua DC, es muy facil de
usar. Ademas, se adapta a generadores con
un amplio rango de voltajes de utilizacion.

Por ultimo, es un equipo que garantiza un
minimo consumo debido a su eficiencia
energética y permite su regulacion digital.

Otra de las novedades que presenta Solter
es su pantalla electronica de soldadura

Producto DIRT 200.

Pantalla digital protectora para
los soldadores més exigentes.

HELLMET R-05, el maximo exponente de
proteccion ocular para el soldador mas
exigente.

Esta pantalla ofrece la maxima seguridad sin
mermar su productividad, ya que incorpora
soluciones tecnoldgicas de vanguardia.

Asi, desde Solter detallan las caracteristi-
cas mas importantes de este producto:

Filtro ADF protector con tecnologia True-
Color. Permite ver colores reales durante
el proceso de soldadura, aumentando la
claridad y dando una sensacion de vision
en 3D real.

Calidad optica del filtro 1/1/1/2.
Dispone de 4 sensores lo que evita zonas

oscuras y que el filtro se abra durante el
proceso.
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SOLTER

El pallet box de Solter
permite una exposicion
atractiva y llamativa de
sus nuevos productos.

b Arnés ergonomico con 4 puntos de

apoyo.

b Campo de vision (100x53mm).

b Regulable DIN 5-8 y 9-13, sensibilidad y

retardo.
b Vélida para MMA, MIG/MAG v TIG.

b Pila reemplazable.

CLAVES

de los nuevos productos de Solter

Los modelos DIRT son equipos con tecno-
logia INVERTER de soldadura de electro-
dos revestidos y TIG.

Ademas, se adaptan a generadores con un
amplio rango de voltajes de utilizacion.

La pantalla electrénica ofrece al soldador la
maxima seguridad sin mermar su produc-
tividad.

La marca dispone de un pallet box para
una exposicion llamativa y atractiva de los
nuevos productos.

]
- U
-
-
]
E
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Productos para una exposicion llamativa
Los dos nuevos productos de Solter para
soldadores se adaptan a la perfeccion a los
distintos expositores del punto de venta.

La solucidn expositiva planteada por
Solter permite que los establecimientos
puedan presentar estos productos de
forma llamativa y atractiva para el cliente.

En este sentido, la marca dispone de un
pallet box para una comoda instalacion en
el punto de venta.

Acciones promocionales de los huevos
productos

Para dar a conocer las novedades vy
las ventajas de estos productos, Solter
ha presentado su folleto actual otofo-
invierno, que incluye estas novedades,
y ha realizado diferentes campafas de
promocion con ofertas, descuentos, rega-
los, packs, etc.

En este sentido, desde Solter indican que
realizan precios con descuento por la
compra de un pallet box para la exposi-
cion en el punto de venta.

Asimismo, la marca ha utilizado sus redes
sociales -Instagram y Facebook-, asi como
distintas colaboraciones con influencers
de soldadura para acercar al publico estos
nuevos productos @
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weldingfanatics

Por qué SOLTER es tu
partner en Soldadura,
Consumiblesy
Cargadores de baterias

Solucién global en un completo
catalogo en el que encontraras
todo lo que necesites con la
mejor relacion calidad-precio.

Garantia de hasta 3 afos con
un servicio postventa rapido,
eficiente y de calidadk

MMA

TIG
Fabricacién propia de MIG / MAG
productos_ Ilder_es en‘tecnologia, [ PLASMA
con soluciones innovadoras, -
que aportan el maximo'valor a PROTECCION

solter.com

nuestra oferta. ACCESORIOS



Oyl Escalers

DIOfESIONa(eS para profesionalesss

El fabricante de escaleras profesionales ha lanzado una campafa cuyo lema ya
luce en muchos puntos de venta de ferreterias y suministros industriales.

velt, fabricante de escaleras
profesionales, estd compro-
metido con la seguridad de los
utilizadores. De hecho, esta espe-
cializado en fabricar unicamente
equipos de trabajo y de acceso en altura.

Entre sus productos se encuentran escale-
ras de mano, moviles de andamio y maqui-
nas de pequefa elevacion.

Con estas premisas, y en virtud de su
compromiso con la seguridad, Svelt ha
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SVELT

Nueva escalera
STADIUM de
fibra de vidrio
para trabajos

en tension con
riesgo eléctrico.

Escalera modelo
TELEFLY LIGHT ‘S’
en aluminio.

lanzado una campafa, ‘Escaleras profe-
sionales para profesionales’, cuyo eslogan
va luce en las lonas de muchos puntos de
venta de ferreteria y suministro industrial.

Profesionalizacion de la escalera

de mano

Desde Svelt explican que la diferencia entre
una escalera de mano de uso domeéstico vy
una de uso profesional estd determinada
por el uso al cual va destinada. Y es esa dife-
renciacion, precisamente, la que ha supues-
to el primer paso para la profesionalizacion
de la escalera de mano, el equipo de trabajo
que eligen los profesionales cuando quieren
llegar a mayor altura y que, segun la compa-
Afa, estd excesivamente domesticado.

Los utilizadores profesionales consu-
men escaleras domeésticas en gran medi-
da, y es el precio y la ligereza los factores
que deciden la compra. Es por ello que en
Svelt ven necesario profesionalizar este
sector, involucrando a la distribucion vy al
punto de venta en campafas de concien-
ciacion de la importancia de elegir la esca-

lera profesional que garantice la seguridad
del trabajador en sus trabajos en altura, vy la
estabilidad, la robustez, vy la adecuacion al
lugar de trabajo son los factores que deben
primar en esa eleccion.

La misidon del ferretero

Para que los objetivos de Svelt se cumplan,
y asi se garantice la seguridad del traba-
jador, los puntos de venta tendrian que
ampliar la gama de escaleras que ofrecen
a sus clientes, tal y como remarcan desde
la compania.

Ademas, hay que conseguir que el ferre-
tero diferencie la escalera que quiere
presentar al profesional de la que quiere
presentar al bricolador, ya que son usos
muy diferentes, y en el caso del profesio-
nal su ambito de trabajo es el laboral y no
podemos olvidar que la escalera de mano
estd muy ligada a la accidentalidad, sien-
do el uso indebido la principal causa por
realizar acciones prohibidas durante el
trabajo sobre la escalera de mano, especi-
fican desde Svelt.
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SVELT

Svelt: escaleras de seguridad

Svelt pretende implantar el uso de escale-
ras moviles con plataforma, con proteccion
360° y estabilizadores anti vuelco lateral,
certificadas con la UNE EN131-7, como equi-
pos aptos para realizar trabajos de pequefa
entidad que supongan utilizar herramien-
ta eléctrica vy, por tanto, donde se generen
fuerzas dindmicas que pueden desestabili-
zar otro tipo de escaleras normales de tijera.

La gama SVELT en este tipo de escaleras
de seguridad no para de crecer: la escalera
FLY, FLY LIGHT, TELE FLY, TELE FLY LIGHT
‘S’ en aluminio, vy la nueva STADIUM de fibra
de vidrio para trabajos en tensidon con ries-
go eléctrico.

Revisa tu escalera de mano

La gama de seguridad es un cambio de
concepto hacia la profesionalizacion en el
uso de una escalera de mano tradicional. Por
ello, Svelt esta haciendo la campafa ‘Revisa
tu escalera de mano’, para ayudar al punto
de venta a concienciar de si la escalera que
estan usando estd en perfecto estado, y si
han realizado las revisiones periddicas obli-

Escalera
modelo FLY,

gatorias indicadas en el RD2177/2004 y por
el propio manual del fabricante que debe
incluir si fabrica conforme a la norma EN131-
3 (marcado e informacion para el cliente).

“Los suministros y las ferreterias industria-
les son la parte activa necesaria para llevar
a cabo esta campafa y diferenciarse del
uso domeéstico, mucho mas competitivo y
donde el precio es el Unico argumento de
venta”, destacan desde Svelt.

A nivel europeo, esta diferenciacion es clara
y no hay confusion. Las cifras de las escale-
ras profesionales que se fabrican y comer-
cializan son muy superiores a las cifras de
las escaleras domeésticas, por lo que desde
Svel consideran que “la seguridad debe-
ria definir la intencidn de compra y habra
ocasiones que la escalera no sea valida y
debamos irnos a un andamio, a una maqui-
na elevadora, porque la prevencion de acci-
dentes laborales nos incumbe a todos, vy en
ello la cadena de la distribucion profesional
también debe implicarse y los fabricantes
especializados apoyarlos con formacion e
informacion en los puntos de venta” @
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REVISA TU ESCALERA
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control de
escaleras

Guardacuerpos y cierre

Peldafios y refuezos

Astas antiapertura

Ganchos de
posicionamiento

Es imprescindible revisar todos los componentes de apoyo en el suelo:
tacos, ruedas y estabilizadores



Sistema Modular Ar

| Innovacion en el transpor

DY
D

e herra

I

“

2

1le Pro de Tayo:
2y almacenamiento

(as

En el mundo de las herramientas, la eficiencia y la organizacion son clave. Es por eso por o
gue Tayg presenta su Sistema Modular Apilable Pro, una solucion que la compania califica
como “revolucionaria”, puesto que esta disefada “para llevar la practicidad vy la versatilidad

al siguiente nivel”, afladen.

ste conjunto modular se compo-
ne de un ‘trolley’ de aluminio vy
tres cajas de herramientas, que
combinan, segun explican desde
Tayg, “durabilidad, flexibilidad vy
capacidad de carga” en un solo paquete.

El ‘trolley’ de aluminio es la columna verte-
bral de este sistema y puede soportar un
peso total de 100 kg. Ademas, es total-
mente plegable, lo que facilita su trans-
porte y almacenamiento cuando no esta
en uso.
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‘Euroroller’ de transporte

El ‘Euroroller’ de transporte es otra joya de
esta gama para Tayg. Equipado con adap-
tadores extraibles, permite fijar las cajas de
herramientas de manera segura para crear
una torre rigida, y soporta un peso de 250
kg, lo que garantiza que tus herramien-
tas estén protegidas y accesibles en todo
momento. Cuando no se necesita la torre,
simplemente se retiran los adaptadores y se
pueden transportar facilmente euroboxes
de 600x400mm., lo que aumenta aun Mmas
su versatilidad.

Ademas de su capacidad de carga, el
Sistema Modular Apilable Pro de Tayg
viene con una serie de caracteristicas
fundamentales para hacer que el trabajo
sea mas sencillo. Los enganches reforza-
dos permiten ensamblar facilmente otras
cajas para ampliar la coleccion de herra-

mientas, y el cinturéon de sujecion rigido
y el asa antiapertura garantizan la seguri-
dad durante el transporte.

Dos tipos de cierre

Las cajas de herramientas incluidas en este
sistema ofrecen dos tipos de cierre que
aseguran una mayor proteccién y seguridad.

Por una parte, el ‘cierre Cangrejo’ con
clasificacion P66, especialmente disefa-
do para situaciones en las que se requie-
re una proteccion extra contra el polvo vy
el agua, lo que asegura que las herramien-
tas permanezcan en condiciones optimas
en entornos adversos.

Por otra parte, estd el ‘cierre Metalico’,
gue proporciona una seguridad adicional
y mantiene las herramientas resguardadas
de forma eficaz.
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TAYG

/g\ CLAVES

del producto

D Versatilidad: Los separadores interiores se

pueden combinar creando modulos de dife-
rente tamano. Los estuches y bandejas se
pueden utilizar en todas las cajas y éstas se
pueden colocar en cualquier posicion sobre
el trolley/euroroller.

D Proteccién: Cajas estancas al agua, polvo

y demas elementos gracias a su certificado
IP66. Estructura reforzada en polipropileno,
con gran resistencia a los golpes. Elementos
adicionales como el cinturon de sujecion rigi-
do, el asa antiapertura y los enganches refor-
zados, garantizan una segura movilidad.

b Gran capacidad de transporte: Cada caja

soporta 30kg internos y hasta 120kg de peso
externo; ademas de tener unas generosas
medidas tanto internas como externas.

b Gran capacidad de almacenamiento: Los

diferentes tamanos de las cajas nos permi-
ten transportar y almacenar una gran varie-
dad de herramientas y Utiles de trabajo.
Ademas, este sistema cuenta con un estu-
che de gran capacidad para pequefos
accesorios y una bandeja para ordenar
minuciosamente todos los articulos.

) Valor agregado para el punto de venta: Su

disefio robusto y moderno, atrae a los entu-
siastas de las herramientas y a profesiona-
les, con una solucion de alta calidad.

Tres tamanos de cajas

El Sistema Modular Apilable Pro de Tayg
dispone de tres tamafios de cajas de
herramientas, y desde la empresa explican
las caracteristicas de cada una de ellas:

b Caja M del Sistema Modular (590x345x
244mm.). Ideal para herramientas de
tamafno medio. Esta caja ofrece un espa-
cio de almacenamiento organizado y una
proteccion optima para tus herramientas
esenciales. (Incluye bandeja y estuche).

D Caja L del Sistema Modular (590x345x
324mm). Con capacidad para herramien-
tas mas grandes, esta caja es perfecta
para aquellos elementos que necesitan
un espacio adicional sin comprometer la
proteccion. (Incluye bandeja y estuche).

b Caja XL del Sistema Modular (590x345x
404mm). La solucion definitiva para tus
herramientas mas grandes y voluminosas.
Esta caja ofrece una capacidad espaciosa
vy una seguridad total para tus herramien-
tas de mayor tamano. (Incluye bandeja y
estuche).

Para el punto de venta

Desde Tayg concluyen destacando que
este sistema modular “no solo es una solu-
cion de almacenamiento y transporte
excepcional, sino que también aporta un
valor significativo al punto de venta”.

“Los clientes de ferreterias y profesiona-
les del bricolaje valoraran la calidad vy la
versatilidad de este producto, puesto
gue su disefo inteligente y su capacidad
de carga lo convierten en un elemento
imprescindible para cualquier entusiasta
de las herramientas”, concluyen @
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SISTEMA MODULAR APILABLE PRO

SWERPRoy
BorgeeS
Enganches reforzados Junta IP66
para ensamblar
con otras cajas
Cinturdn de Asa de
sujeccion rigido seguridad antiapertura
3 separadores Tapa milimetrada

internos extraibles
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Estuche: Gran capacidad, Compatible con
perfecto para carro/euroroller
pequeiios accesorios
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Accede a nuestra Web WWW TAY G C O M

y conoce la nueva gama de Tayg f . m °
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Mounting PRO cumple dos anos cosechando
Bxitos desde su lanzamiento

Han transcurrido dos afios desde que la gama Mounting PRO de tesa aterrizd en el mercado.
Desde entonces las ferreterias cada vez mas han apostado por esta nueva gama usando
las soluciones que tesa ha creado para el punto de venta. El lanzamiento se enmarco en
un momento en el que los profesionales necesitaban un surtido de montaje completo, con
productos de alta calidad y larga duracion, y en el que se habia producido un creciente
incremento de |os trabajos especializados con aplicaciones de cintas de montaje.

a gama Mounting PRO (montaje
para profesionales, en espafiol) ha
sido bien acogida por los ferrete-
ros. Y ahora dos aflos después, tesa
sigue apostando por esta gama,
gue asegura un montaje confiable, rapido
y limpio, y sin necesidad de taladrar. Y que,
ademas, cuenta con una amplia variedad
de referencias, todas ellas adaptadas para
permitir eficiencia y rendimiento duraderos.

Componen la gama los siguientes produc-
tos: tesa Mounting PRO Ultra Strong
(66792); tesa Mounting PRO Espejos
(66952); tesa Mounting PRO Exterior
(66751); tesa Mounting PRO Transparen-
te (66965); tesa Mounting PRO ACX plus
MP (66728); tesa Mounting PRO Pared
Pintada (66743); tesa Mounting PRO Slim
(66714); y tesa Mounting PRO Universal
(66958).
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Hace 2 anos, con mas de 85 aios de histo-
ria y experiencia en cintas de doble cara para
industrias tan exigentes como la automo-
cion, la aeronadutica vy la construccion, tesa
dio un paso mas en su oferta de soluciones
de montaje para satisfacer las demandas
de los profesionales con su nueva gama de
cintas de montaje tesa Mounting for PRO.

L tesa Mounting PRO Ultra
Strong
tesa pRo Fsta cinta, ideal para su

uso en interiores y exterio-
res, cuenta con una sujecion
ultrarresistente de hasta 10
k. por 10 cm. de cinta (para
objetos planos de hasta 10
mm. de grosor). Es una de
las cintas de doble cara mas
resistentes de tesa. Sirve
para aplicaciones exigen-
tes, como el montaje sobre
pared de armarios, cajas de

100kg'/m

1.5m x 19mm .
herramientas, etc. Es muy
versatil, porque se adhiere a baldosas, made-
ra tratada y a la mayoria de los plasticos.
amsrmresass tesa Mounting PRO Espejos
seast . .
Se trata de una cinta con resis-
=74 PRO tencia a la temperatura a largo

plazo, y también al enveje-
cimiento y a la humedad.
Se adhiere con seguridad
y firmeza. Gracias a su alta
resistencia a la humedad,
esta cinta adhesiva de insta-
lacion ha sido disefiada para
todas las aplicaciones en bafos
como el montaje de espejos,
toalleros, dispensadores de jabon
o de desinfectante, etc. Es de facil mane-
jo y tiene una excelente sujecion también en
madera pintada o vidrio.

MOUNTING

T P tesa Mounting PRO Exterior
- \ Esta es una de las cintas mas
=74 PRO idoneas para su empleo en
exteriores, debido a que
tiene resistencia a la luz
! MOUNTING ultravioleta, al agua vy a las

ESTE | s .

210F —-'.:..:iné diferentes  temperaturas.

Se trata de una cinta adhe-
siva resistente de doble cara

que se puede utilizar, por ejemplo, para el
montaje permanente de buzones, logoti-
pos de firmas, termdmetros, numeros de
casas, etc.

tesa Mounting PRO
Transparente

Esta cinta es casi invisible y
estd pensada para usar en
interiores y exteriores. Es
capaz de resistir temperatu-
ras de hasta 100 °C a largo
plazo, y tiene una impresio-
nante fuerza adhesiva en
superficies lisas como vidrio,
azulejos, madera y muchos
tipos de plasticos. También
es resistente al dafio causa-
do por la humedad, ciertos
productos quimicos, agentes
suavizantes y luz ultravioleta.

=24 PRO

1,5m x 19 mm

tesa Mounting PRO ACX
plus MP

Es una cinta de montaje de
calidad industrial con espe-
cial tecnologia para uniones
duraderas. Elimina huecos
entre las superficies unidas vy
tolera cambios de tempera-
tura muy altos, incluso cuan-
do los materiales unidos
tienen diferentes coeficientes
de dilatacion. Estd pensada
para colocar objetos planos
en areas industriales o sitios
de construccion, como por
ejemplo planos de evacua-
cion o sefales de advertencia en maquinas.

66728

=4 PRO
MOUNTING

1.5mx19mm

tesa Mounting PRO

Pared Pintada s

- E=7APRO

Se trata de una cinta de monta-
je interior para superficies
ligeramente texturizadas,
como por ejemplo el papel MOUNT'NG
pintado. Aguanta hasta 10 _"' i _
kg/m, vy estd disefada para
montar letreros, cuadros
o rodapiés. Estd elaborada
con una formula especial para
compensar las pequefias irregula-
ridades de la superficie.

p
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TESA

| AOUNTING

i . tesa Mounting PRO Slim

Es la cinta de montaje interior
/i@ PRO\\_ ideal para objetos pequefios vy
estrechos, de solo 9 mm. de
ancho. Tiene gran resisten-
cia al envejecimiento a largo
plazo, y también es resistente
a la humedad y a temperatu-
ras de hasta 80 °C. Es la solu-
cion adecuada para cuadros
eléctricos, pequenos rodapiés vy
objetos de decoracidn estrechos.

MOUNTING

SLIM
o

tesa Mounting PRO Universal

sorsa Esta es, sin duda, la cinta todo-
=74 PRO terreno perfecta para una
aplicacion facil en interio-

res. Se adhiere a casi todas

MOUNT|NG las superficies limpias vy lisas,
UNIVERSALE
UNIVERSAL

y estd diseflada para aplica-

ciones generales. Cuenta con

un refuerzo de espuma muy

adaptable y con una buena
resistencia al corte.

CLAVES

para impulsar las ventas

b Alta resistencia.
b Una solucion para cada necesidad.
b Facil manejo y montaje.

) Satisface las demandas de los profesionales.

Para el punto de venta

tesa ofrece amplias soluciones para el punto
de venta. En el caso de esta gama, se disefio
un nuevo logo, especifico para los diferen-
tes productos que la componen. También
se efectud un nuevo disefio de ‘packaging’,
y mas visible y con informacion relevante
sobre el producto vy las aplicaciones @
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Soluciones de cinta adhesiva profesional para un montaje
fiable, rapido, limpio y sin necesidad de taladrar.

Saque partido a la experiencia de tesa® en cintas de doble cara
en industrias exigentes como la automotriz, la aeronautica y

la construccién. Nuestras soluciones ofrecen multiples
aplicaciones de montaje y unidn para profesionales.

Escanea para FIJACION ULTRA FUERTE <
mas lnformaC|on
EAGNE DURADERA <
,4-}% FIJACION RAPIDA SIN TORNILLOS NI CLAVOS <
gL
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tesa.com/es-es
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Velilla: nuevo catalogo 2024/2075 lleno
(e atractivas novedades en vestuario [aboral

La marca especializada en vestuario laboral sigue incorporando novedades a su catalogo
para ofrecer una gama completa, caracterizada por su calidad y confort.




elilla, marca lider con mas de
70 afnos de experiencia en

vestuario laboral, ha lanzado

sSuU nuevo catalogo 2024/2025

el pasado mes de septiembre
cargado de atractivas novedades.

Destaca la amplia oferta de uniformidad
gue hace aun mas sencillo crear conjuntos
que estén alineados con la identidad corpo-
rativa de cada empresa o negocio.

Gracias a sus tablas de combinaciones de
alta visibilidad e industria, crear la unifor-
midad de los equipos se convierte en una
tarea muy sencilla.

Disponen de un centro logistico de
vanguardia, equipado con la ultima tecno-
logia, ubicado en Albacete, que permi-
te dar un excelente servicio a sus clientes.
Actualmente se encuentran en proceso de
ampliacion y cuenta con la capacidad de
almacenar mas de 10 millones de prendas y
habilitados para procesar mas de 250.000
pedidos al aflo en menos de 24h.

Ademas, la marca apoya a sus clientes para
presentar de forma atractiva el producto,

301503

Chaqueta polar

bicolor

305507

Polo bicolor
manga larga

305504

Polo bicolor
manga corta

303003

Pantalén bicolor —

=
-

||

| E

poniendo a su disposicion materiales adap-
tados a diferentes necesidades.

LN

Ampliacién de la gama de Alta
visibilidad Basic

Velilla ha ampliado su gama de alta visibili-
dad Basic para ofrecer las combinaciones
de color mas demandadas en este tipo de
uniformidad, cubriendo todos los sectores
(transporte, jardineria, limpieza, industria...).

Esta gama de producto ofrece garantia
de proteccidn y confort en el uso, con un
disefio moderno y actual, a un precio muy
atractivo.

Se compone de prendas frescas y prendas
de abrigo, pudiendo cubrir tanto la tempo-
rada de verano como de invierno. Esto es
gracias a la facilidad que propone la marca a
la hora de crear un Total Look elemental para
uniformar a los equipos durante todo el afio.

Por otro lado, ofrecen la garantia de calidad
Velilla al cumplir con los requerimientos de
la norma (ISO 20471), pudiendo combinar
prendas de Clase 1y 2 dependiendo del
requerimiento de la actividad a realizar a un
precio competitivo.
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Total Match, nunca fue tan facil uniformar tar confort y funcionalidad a los profesio-

a los equipos

Velilla sigue ampliando su gama de unifor-
midad mas completa. Todas las versatiles
series han sido confeccionadas para apor-

CLAVES

%'§ de los productos de Velilla

b Gran oferta de colorido vy tallaje.

b Posibilidad de combinar de forma sencilla
la uniformidad de los equipos.

b Atractivos disefios.

D Materiales de apoyo a la venta adaptados
a las necesidades de nuestros clientes.

b Disponibilidad de stock y excelente servicio.

nales dedicados a los sectores industriales.

Gracias a la reciente incorporacion del color
amarillo como contraste, hacen aun mas
sencillo que la uniformidad refleje la identi-
dad corporativa de las empresas, ampliando
a 15 las combinaciones de color disponibles.

Ademas, se aflade una serie muy apreciada
por todos los trabajadores: la cazadora soft
Shell 106004. Compuesta por su recono-
cido tejido triple capa, aporta flexibilidad,
ligereza y proteccion durante toda la jorna-
da laboral, e incluso fuera de ella.

Por ultimo, también es posible completar la
uniformidad Total Match con nuestro calza-
do de seguridad VPRO Spezial colours.

Este modelo ofrece una gran calidad vy
robustez, ademas de una excelente protec-
cion avalada por su certificacion, que
garantiza la seguridad de los trabajadores
ensudiaadia @
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REPARACIONES EXIGENTES.
RESULTADOS OPTIMOS

EXTRA FUERTE

Y.

’Fiﬁ DURADERO
&

W= FLEXIBLE

‘ RELLENA GRIETAS

ADHESIVO DE REPARACION
UNIVERSAL

UHU MAX REPAIR®: para reparaciones
exigentes de 800 toneladas/m?

La marca destaca este innovador adhesivo universal que permite llevar a cabo
reparaciones en una amplia gama de materiales, cubriendo practicamente todas
las necesidades que le puedan surgir al consumidor.

UHVU - pega todo, siempre.

HU Max Repair® Power es un
adhesivo extremadamente
fuerte gue puede reparar tanto
materiales porosos como no
porosos. Ademas de su noto-
ria capacidad de adhesion, este adhesivo

tecnologia garantizan una solucién univer-
sal que es fuerte, flexible, duradera, segu-
ra y sencilla de usar en la vida diaria de
cualguier consumidor.

Este adhesivo es apto para casi todos

se distingue por su gran elasticidad, resis-
tencia al agua y capacidad de relleno. Su
versatilidad lo hace adecuado para aplica-
ciones tanto en interiores como exteriores.

UHU Max Repair® se basa en la innovadora
tecnologia de polimeros desarrollada por
UHU. Los productos que incorporan esta

los materiales, incluyendo madera, tela,
cuero, corcho, metal, vidrio, plastico,
goma, ceramica, piedra, cemento, espe-
jo, entre otros.

Desde UHU destacan las principales carac-
teristicas de este adhesivo:
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El adhesivo, en formato de 20 g y 8 g, permiten adaptarse
a necesidades de uso menos frecuente o a proyectos de
mayor envergadura.

b 100 % transparente.

b Sin disolventes.

D Resistente al agua vy al lavavajillas.
b Con capacidad de relleno.

D Ajustable durante los 5 primeros minutos.

) Resistente a impactos vy vibraciones.

D Soporta temperaturas de entre -40 °C a
120 °C.

) Resistente a los rayos UV.

b Se puede pintar una vez seco.
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UHu®

pega todo, siempre.

CcCLAVES
' del UHU Max Repair® Power

b Adhesivo universal extrafuerte sin disol-
ventes.

b Fuerza final después de 24 horas de
800 ton/m?2.

b Elasticidad que lo hace resistente a impac-
tos y vibraciones.

D Excelente capacidad de relleno y se
puede pintar una vez seco.

D Resistente al agua, apto para el lavavajillas.

Dos formatos para el punto de venta
Se trata de un producto adecuado para
distintos tipos de usuarios, ya que es muy
versatil en cuanto a los materiales y condi-
ciones en los que puede ser utilizado.

Ademas, desde UHU ofrecen dos formatos:
uno Mas pequefo de 8 g, y otro mas gran-
de de 20 g, para adaptarse a necesidades
de uso menos frecuente o a proyectos de
mayor envergadura.

Asimismo, la marca pone a disposicion del
punto de venta dos tipos de displays para
mostrador en formatos pequefo y grande,
con capacidad entre 14 y 18 blister.

También cuentan con un Clip Strip adecua-
do para colgar en estanterias y lineales.

Ademas del material para el punto de venta
ya mencionado, UHU ha implementado una
promocion que incluye un descuento del
15 % en la compra de 1 caja y un descuento
del 20 % en la compra de 5 cajas @
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MONTA KIT*
ULTIMATE

NUESTRA ULTIMA SOLUCION
DE MONTAJE

* Agarre inmediato: 100 Toneladas/m?.

ULTIMATE

ABSGETE 3N MONTAIE

 FARATHDOS LOS TRABAISS
DE MONTAIE*

INTERIOA | EXTERIOR

= KB

e Resistencia final: 250 Toneladas/m?.
* Secado final: 4 horas.

* Todo tipo de materiales sobre superficies
pOrosas y No porosas.

« Ultra rdpido, extra fuerte
y sin disolventes.

* Gran capacidad de relleno.

* Interior y exterior — Resistente a los rayos UV.

o Pintoblo. «/ Apto para interior y exterior.

«/ Todo tipo de materiales
y superficies.

MONTA KIT®cumpIe 50 aiios

Y para celebrarlo incorporamos nuestra Gltima y més potente

solucién de montaje: “MONTA KIT® ULTIMATE".

CALIDAD
GARANTIZADA
k y

Acomparniada de un gran programa de activacién con
promociones y demostraciones del producto en el punto de
venta, sorteos y comunicaciones en los medios. jDescibrelo!

Ahora nuestra gama de adhesivos Monta Kit® es mds completa,

versdtil e innovadora que nunca.
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